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Introduction

1. The purpose of “Incoterms™ is to provide a set
of international rules for the interpretation of the
chief terms used in foreign trade coniracts, for the
optional use of business men who prefer the cer-
tainty of uniform international rules to the uncer-
tainties of the varied interpretations of the same
terms in different countries.

2. Frequently parties to a contract are unaware of
the differences of trading practice in their respective
couniries. The existing diversity of interpretation is
a constant source of friction in international trade,
leading to misunderstandings, disputes and referen-
ces to the courts with all the waste of time and
money that these entail. It was with the object of
making available to traders a means of overcoming
the worst causes of this friction that the International
Chamber of Commerce first published in 1936 a set
of international rules for the interpretation of trade
terms. These rules were known as ‘“Incoterms
1936”. In 1953 it was felt nscessary to revise the
original edition of “Incoterms” in order to provide
an up-to-date set of rules broadly in line with the
current practice of a majority of the business men
engaged in international trade. The “incoterms”
themselves are reprinted unchanged in the present
edition, but the opportunity has been faken to add
a Supplement containing two additional definitions
previously published separately.

3. The chief difficulties met with by importers and
exporters are of three kinds. First, uncertainty as to
the law of what country will be applicable to their
contracts, second, difficulties arising from inade-
quate information and, third, difficuliies arising from
diversity in interpretation. These handicaps to trade
can be much reduced by the use of “incoterms”.
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4. Les « Incoterms » ont pour objet d'établir une
série de rdgles internationales de caractére faculta-
tif précisant l'interprétation des principaux iermes
utilisés dans les contrats de vente avec l'étranger.
s sont destinés aux hommes d’affaires qui préfé-
rent la certitude de régles internationales uniformes
3 l'incertitude qu’entraine la diversité des interpré-
tations données aux mémes termes dans les diffé-
rents pays.

2. Les parties & un conirat sont souvent ignorantes
des différences existant enire les usages commer-
ciaux de leur pays respectifs. Cette diversité d'inter-
prétation vient constamment géner les échanges
internationaux ; elle donne naissance a des malen-
tendus, des différends et des procés, avec toute la
perte d'argent et de temps que cela implique. G'est
pour mettre a la disposition des commergants un
instrument leur permettant d'éliminer les principales
causes des difficultés de cet ordre que {a Chambre
de Commerce Internationale a publié en 1936 des
régles internationales pour linterprétation des ter-
mes commerciaux conues sous le nom d' « Inco-
terms 1936 ». En 1953 on a pensé qu'il était néces-
saire de procéder a la révision de I'édition originale
des « Incoterms » afin de présenter une série de
régles mises a jour et conformes dans leurs grandes
lignes aux pratiques courantes de la majorité des
commercants ayant des relations d'affaires avec
I'étranger. Les « Incoterms » font eux-mémes l'objet
d’'une ré-impression sans que soit changée I'édition
actuelle mais on a saisi I'occasion d'ajouter un sup-
plément 'ou figurent deux autres définitions, jus-
qu'ici publiées séparément.

3. Les principales difficultés rencontrées par les im-
portateurs et les exportateurs sont de trois ordres :
elles sont dues, d’abord & l'incertitude concernant la
loi nationale applicable au contrat, ensuite a linsuf-
fisance des renseignements et, enfin, a la diversité
des interprétations. L'emploi des « Incoterms » peut
réduire considérablement toutes ces difficultés qui
génent le commerce.




Basis of Revision

4. In drawing up this set of rules the Chamber’s
Committee on Trade Terms worked on the following
basis :

a)

b}

c)

These rules aim at defining the liabilities of
parties as clearly and precisely as possible ;

These rules have been based upon the greatest
common measure of practice now current in in-
ternational trade, in order io obtain the widest
possible adoption of them. At the same time,
“ Incoterms 1936 ” was used as the starting point
of the revision, in order that international traders
who are familiar with * Incoterms 1936 ® may
change over to the use of * Incoterms 1953 ”
with the minimum of inconvenience.

Some have urged that * Incoterms ” should
incorporate desirable improvements on current
practice. In the opinion of the Chamber’s
Commitiee, there are two objections to this po-
licy : (i) what practical merchants have evol-
ved over the years as convenient is always like-
ly to be better than theorstical improvements
and (ii) the prime consideration is io get one
set of international rules agreed and widely adop-
ted. If that could be achieved it would be a
great step forward, and on the basis of it
thereafter improvemenis may gradually be ac-
cepted.

Where there are major differences in current
practice, the principle has been adopted that a
contract-price settled on the basis of * Incoterms
1953 » will provide for minimum liabilities on the
part of the seller, leaving it to the parties to
provide in their contracts for greater liabilities
than there are in this set of rules, if they wish
to do so.

In this connection, attention is specially invited
to the provisions for insurance which are stated
in clause A. 5 of the CIF contract.

Bases de la révision

4. En élaborant cette série de régles, le Comité des
Termes Commerciaux de la Chambre s'est inspiré
des principes fondamentaux suivants :

a)

b)

c)

Les régles s'attachent & définir avec le maximum
de précision les obligations des parties ;

Ces régles ont &1 établies d'aprds les pratiques
les plus courantes du commerce international
afin qu'elles puissent étre adoptées par le plus
grand nombre. D'autre part, pour permsiire aux
commercants traitant avec I'étranger et habitués
a se servir des « Incoterms 1936 » de substituer
facilement 2 ceux-cl les « Incoterms 1953 », on
a pris comme point de départ de la révision le
texie des « Incoterms 1936 ».

Il a été proposé d'insérer dans les « Incoterms »
cerfaines régles marquant un progrds sur les
pratiques courantes. Selon I'opinion du Comité,
ceci appelle deux objections : (ba) des ragles
que I'homme de la pratique a dégagées peu 2 peu
de I'expérience comme les plus judicieuses, sont
généralement meilleures que les conceptions
théoriques destinées a les améliorer: (bb)
l'objectif essentiel est de réaliser I'accord autour
d'un réglement international adopté par le plus
grand nombre. Si l'on parvient & ce résultat,
une étape importante sera franchie, 2 partir de
laquelle on pourra ensuite adopter des amélio-
rations progressives.

Dans les cas ol les pratiques courantes accusent
des divergences notables, on a retenu le principe
que le prix stipulé dans le contrat conclu sur la
base des « Incoterms 1953 » comprendra les
obligations minima du  vendsur, les parties
étant libres de stipuler dans leurs contrats, si
elles le désirent, des obligations allant au-dela de
ce qui est prévu dans cette série de régles.

A cet égard, il faut signaler tout particulidrement
les dispositions de I'article A. 5 du contrat
CAF relatives & I'assurance.




Provision for the Custom
of the Particular Trade or Port

5. On some points, it has been found impossible to
give an absolutely definite ruling. In that case, the
rules have left the matter to be decided by the cus-
tom of the particular trade or port. Every endeavour
has been made to limit such references to custom 1o
the absolute minimum, but it has been impossible to
avoid them altogether.

Spécial Provisions in individual contracts

6. Special provisions in the individua! contract bet-
ween the parties will override anything provided
in the rules.

7. Parties may adopt * Incoterms 1953 » as the
general basis of their contract, but may also specify
particular variations of them or additions to them,
such as may be suited to the particular trade or the
circumstances of the time or their individual conve-
nience. For instance, some merchants require a CIF
supplier to provide war risk insurance as well as
marine insurance. In that case, the purchaser may
specify “ Incoterms 1953 CIF plus war risk insuran-
ce ?. The seller will then quote his price on that
basis.

Variations of € & F and CIF Contracts

2. Merchants should be extremely cautious in using,
in their contracts of sale, variations of the terms
C & F and CIF such as C & F and CIF Cleared and
Customs Duty Paid or similar expressions. The ad-
dition of a word or even a letter to C & F and CIF
may sometimes have an entirely unforeseen result,
and the character of the contract may be changed.
Merchants may find that a court will refuse to recog-
nize certain variations as being C & F or GIF con-
tracts at all. It is always safer in such cases expli-
citly to state in the contract what obligations and
charges each r=rty is meant to assume.

Usage du commerce particulier
ou du port

5. Sur certains points, il est apparu impossible
d’établir une régle absclument formelle. Dans ce cas,
les régles précisent que c'est l'usage de tel commer-
ce particulier ou de tel port qui est décisif. Si l'on
n'a pu entidrement éviter de telles références aux
usages, on s'est tout au moins efforcé de les rédui-
re au strict minimum.

Dispositions spéciales @ chaque contrat

6. Toute disposition des régles doit céder le pas
aux dispositions particuliéres insérées par les par-
ties dans leur contrat.

7. C'est ainsi que des parties peuvent se référer aux
« Incoterms 1953 » comme base de leur contrat tout
en prévoyant ceriaines modifications ou additions
dans la mesure ol les besoins de leur commerce, les
circonstances ou leur commodité personnelle {'exige-
raient. Des commergantis demandent parfois a un
vendeur CAF de leur fournir une assurance risque
de guerre en plus de l'assurance maritime. Dans ce
cas, l'acheteur peut préciser « Incoterms 1953
CAF plus assurance risques de guerre ». Le vendeur
établira alors son prix sur cette base.

Variantes des contrats € & F et CAF

8. Les commercgants ne devraient employer, dans
leurs contrats de vente, qu'avec une grande circons-
pection les variantes des termes C & F et CAF
telles que « C & F et CAF marchandise dédouanée et
droits de douane acquittés » ou auires expressions
de ce genre. L'addition d'un mot ou méme d'une
letire & C & F et CAF peut avoir quelguefois un ré-
sultat tout a fait imprévu et le caractére méme du
contrat risque d'en é&tre modifié. En adoptant cer-
taines de ces variantes, les parties s'exposent a voir
le Tribunal refuser de considérer leur contrat com-
me C & F ou CAF. Il est toujours plus prudent, en
pareil cas, de spécifier d'une fagon explicite dans le
contrat les obligations et les frais que chaque partie
se propose d'assumer.




* Inecoterms ' and the Contract
of Carriage

9. Merchants adopiing these rules in their contracts
should keep clearly in mind the fact that they refer
solely to the relationship between seller and buyer,
and that none of the provisions affect, either directly
ot indirectly, the relations of either party with the
carrier as defined in the contract of carriage.

Definition of Bill of Lading

10. As used in these rules the term “ bill of lading™
is a shipped bill of lading, issued by or on behalf of
the carrier, and is evidence of a contract of carriage
as well as proof of delivery of the goods on board
the vessel.

11. A bill of lading may be either freight prepaid or
freight payable at destination. in the former case the
document is usually not obtainable until freight has
been paid.

Merchanis wishing to use these rules should spe-
cify that their contracts will be governed by the pro-
visions of “ Incoterms 1953 ”.
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Les « Incoterms »
et le contrat de transport

9. Les commergants qui adoptent ces régles dans
leurs contrats ne doivent pas perdre de vue gu'elles
s'appliguent uniquement aux relations entre vendeur
et acheteur et qu'aucune de leurs dispositions n’'af-
fecte directement ou indirectement les relations de
'un ou l'autre avec le transporteur, qui sont définies
dans le contrat de transport.

Définition du connaissement

10. Les régles emploient le terme « connaissement »
dans le sens d'un connaissement embarqué émis
par le transporteur ou en son nom et constituant la
preuve du contrat de transport comme celle du char-
gement de fa marchandise a bord du navire.

41. Un connaissement peut éire libellé soit « fret
payé » soit « fret payable & destination ». Dans le
premier cas, on ne peut généralement obtenir ce do-
cument qu'aprés paiement du fret.

Les commergants désirant utiliser ces régles doi-
vent stipuler que leurs contrals sont régis par les
dispositions des « Incoterms 1953 ».
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Ex Works

(ex factory, ex mill, ex plantation, ex warehouse,
etc.)

A, The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be required by the contract.

2. Place the goods at the disposal of the buyer at
the time as provided in the contract, at the point of
delivery named or which is usual for the delivery of
such goods and for their loading on the conveyance
to be provided by the buyer.

3. Provide at his own expense the packing, if any,
that is necessary to enable the buyer to take delive-
ry of the goods.

4. Give the buyer reasonable notice as to when the
goods will be at his disposal.

5. Bear the cost of checking operations (such as
checking quality, measuring, weighing, counting)
which are necessary for the purpose of placing the
goods at the disposal of the buyer.

6. Bear all risks and expense of the goods until they
have been placed at the disposal of the buyer at the
time as provided in the contract, provided that the
goods have been duly appropriated to the contract,
that is to say, clearly set aside or otherwise identi-
fied as the contract goods.

7. Render the buyer, at the latier’s request, risk and
expense, every assistance in obtaining any docu-
ments which are issued in the country of delivery
and/or of origin and which the buyer may require
for the purposes of exportation and/or importation
(and, where necessary, for their passage in transit
through another country).
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A ['Usine

{a la mine, ex magasin, en magasin, etc.)

A. Le vendeur doit :

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente, en fournissant toute attestation
de conformité requise par le contrat.

2. Metire la marchandise & la disposition de |'ache-
teur dans les délais stipulés dans le contrat au point
de livraison 2 l'endroit désigné ou habituellement
prévu pour la livraison d'une telle marchandise et
pour son chargement sur les véhicules fournis par

’acheteur.

3. Pourvoir & ses frais, s'il y a lieu, & I'emballage
nécessaire pour pemetire & l'acheteur de prendre
livraison de la marchandise.

4. Prévenir I'acheteur dans un délai raisonnable de

la date & laquelle la marchandise sera & sa dispo-
sition.

5, Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pesa-
ge, comptage) nécessaires pour mettre la marchan-
dise & la disposition de l'acheteur.

6. Supporter tous les risques que peut courir la mar-
chandise et tous les frais qui sont & sa charge jus:
qgu'au moment ol elle a éié mise a la disposition de
I'acheteur, dans les délais prévus au contrat, & con-
dition cependant que la marchandise ait été indivi-
dualisée d'une fagon appropriée, c'est-a-dire nette-
ment mise & part ou identifiée de toute autre fagon
comme étant la marchandise faisant 'objet du con-
trat.

7. Préter a l'acheteur, s'il le demande, et aux risques
et frais de ce dernier, tout son concours pour ob-
tenir les piéces délivrées dans le pays de livraison
et/ou d'origine et dont l'acheteur pourrait avoir
besoin pour I'exportation et/ou l'importation (et, le
cas échéant, pour son passage en transit dans un
pays tiers). '
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B. The buyer must :

1. Take delivery of the goods as scon as they are
placed at his disposal at the place and at the time,
as provided in the contract, and pay the price as
provided in the contract.

2. Bear all charges and risks of the goods from the
time when they have so placed at his disposal, pro-
vided that the goods have been duly appropriated fo
the contract, that is to say, clearly set aside or
otherwise identified as the contract goods.

3. Bear any customs duties and taxes that may be le-
vied by reason of exportation.

4. Where he shall have reserved to himself a period
within which to take delivery of the goods and/or
the right to choose the place of delivery, and should
he fail to give instructions in time, bear the additio-
nal costs thereby incurred and all risks of the goods
from the date of the expiration of the period fixed,
provided that the goods shall have been duly appro-
priated to the contract, that is to say, clearly set
aside or otherwise identified as the contract goods.

5. Pay all costs and charges incurred in obtaining
the documents mentioned in article A.7, including
the cost of certificates of origin, export licence and
consular fees.
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B. L'acheteur doit :

1. Prendre livraison de la marchandise dés qu'elle
est mise & sa disposition a l'endroit et dans les
délais prévus au contrat, et payer le prix contractuel.

2. Supporter tous les frais qui sont & la charge de
la marchandise et tous les risques qu’elle peut cou-
rir & partir du moment ol elle est ainsi mise & sa
disposition, & condition cependant que la marchan-
dise soit individualisée d'une facon appropriée,
c'est-3-dire nettement mise a part ou identifiée de
toute autre fagon comme étant la marchandise fai-

sant l'objet du contrat.

3. Supporter les droiis et taxes d'exportation
éventuels.

4. 8'll s’est réservé un délai pour prendre livraison de
la marchandise et/ou le choix du lieu de livraison et
gu'il ne donne pas d'instructions en temps utile,
supporter les frais supplémentaires résultant de
cette situation et tous les risques que peut courir
la marchandise a partir de la date d'expiration du
délai convenu, & condition cependant que la marchan-
dise soit individualisée d'une fagon appropriée, ¢'est-
a-dire nettement mise & part ou identifiée de toute
autre fagcon comme étant la marchandise faisant
I'objet du contrat.

5, Supporter les frais d'obtention et le colt des
pidces dont il est question a ['article A. 7, y compris
les frais de certificat d'origine, de licence d’expor-
tation et les taxes consulaires.
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FOR-FOT

{free om rail) ...... {named departure point)
{free on truck) ...... {named depariure point)

A. The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be required by the contract.

2. In the case of goods constituting either a wagon-
load (carload, truckload) lot or a sufficient weight to
obtain quantity rates for wagon loading, order in due
time a wagon (car, truck) of suitable type and di-
mensions, equipped, where necessary, with tarpau-
lins, and load it at his own expense at the date or
within the period fixed, the ordering of the wagon
(car, truck) and the loading being carried out in ac-
cordance with the regulations of the dispatching
station.

3. In the case of a load less than either a wagon-
load, (carload, truckload) or a sufficient weight to
obtain quantity rates for wagon loading, deliver the
goods into the custody of the railway either at the
dispatching station or, where such facilities are iIn-
cluded in the rate of freight, into a vehicle provided
by the railway, at the date or within the period fixed,
unless the regulations of the dispatching station
shall require the seller to load the goods on the
wagon (car, truck).

Nevertheless, it shall be understood that if there
are several stations at the point of departure, the
seller may select the station which best suits his
purpose, provided it customarily accepis goods for
the destination nominated by the buyer, unless the
buyer shall have reserved to himself the right to
choose the dispatching station.

4. Subject to the provisions of article B.5 helow,
bear all costs and risks of the goods until such
time as the wagon (car, truck) on which they are
loaded shall have been delivered into the custody of
the railway or, in the case provided for in article
A3, until such time as the goods shall have been
delivered into the custody of the railway.
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Franco wagon...

Franco-wagon... (point de départ convenu)

A. Le vendeur doit :

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du conirat de vente, en fournissant toute attestation
de conformité requise par le contrat.

2. Lorsqu'il s’agit de marchandises constituant soit le
chargement d'un wagon complet, soit un poids suffi-
sant pour bénéficier des tarifs applicables aux char-
ges par wagon, commander en temps utile un wagon
de nature et de dimensions appropriées, muni, le
cas échéant, de baches, et charger la marchandise a
ses frais 2 la date ou dans le délai convenu, en se
conformant, pour la commande du wagon et le
chargement, aux réglements de la gare expéditrice.

3. Lorsqu'il s'agit d’un chargement inférieur soit a un
wagon complet, soit au poids nécessaire peur béné-
ficier des tarifs applicables aux charges par wagon,
remettre la marchandise & la date ou dans le délai
convenu entre les mains du chemin de fer, et ce,
soit & la gare expéditrice, soit sur un véhicule de
camionnage du chemin de fer, si ce service d'enléve-
ment est compris dans le taux de transport, & moins
que le réglement de la gare expéditrice n'exige que
le chargement soit effectué par le vendeur.

Il est entendu, toutefois, que, s'il y a plusieurs gares
au lieu d’expédition, le vendeur peut choisir celle qui
lui convient le mieux, pourvu qu'elle accepte habi-
tuellement des marchandises pour la destination in-
diquée par l'acheteur, & moins que I'acheteur ne se
soit réservé le choix de la gare d'expédition.

4. Sous réserve des dispositions de l'article B.5 ci-
aprés, supporter tous les frais qui sont a la charge
de la marchandise et tous les risques qu'elle peut
courir jusqu'au moment ou le wagon sur lequel elle
est chargée est remis au chemin de fer — ou, dans
le cas prévu a Varticle A3, jusqu'au moment ol la
matchandise est remise au chemin de fer.
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5. Provide at his own expense the customary packing
of the goods, uniess it is the custom of the trade to
dispatch the goods unpacked.

6. Pay the costs of any checking operations (such as
checking quality, measuring, weighing, counting)
which shall be necessary for the purpose of loading
the goods or of delivering them into the custody of
the railway.

7. Give notice, without delay, to the buyer that the
goods have been loaded or delivered into the cus-
tody of the railway.

8. At his own expense, provide the buyer, if custo-
mary, with the usual transport document.

9. Provide the buyer, at the latter's request and ex-
pense {see B.6), with the certificate of origin.

10. Render the buyer, at the latter's request, risk
and expense, every assistance in obtaining the doc-
uments issued in the country of dispatch and/or of
origin which the buyer may require for purposes of
exportation and/or importation {(and, where neces-
sary, for their passage in transit through another
country).

B. The buyer must :

1. Give the seller in time the necessary instructions
for dispatch.

2. Take delivery of the goods from the time when
they have been delivered into the custody of the
railway and pay the price as provided in the contract.

3. Bear all costs and risks of the goods {including
the cost, if any, of hiring tarpaulins) from the time
when the wagon (car, truck) on which the goods
are loaded shall have been delivered into the cus-
tody of the railway or, in the case provided for in
article A3, from the time when the goods shall
have been delivered into the custody of the railway.

4. Bear any customs duties and taxes that may be
levied by reason of exportation.
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5. Pourvoir & ses frais 2 'emballage usuel de la mar-
chandise, & moins qu'il ne soit d'usage dans le com-
merce de 'expédier ncn emballée.

6. Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pesa-
ge, comptage} nécessaires au chargement de la mar-
chandise ou a sa remise entre les mains du chemin
de fer.

7. Prévenir sans délai 'acheteur du chargement de la
marchandise ou de sa remise entre les mains du
chemin de fer.

8. Si l'usage le veut, procurer & ses frais a 'acheteur
le titre usuel de transport.

9. Fournir & V'acheteur, s'il le demande, et aux frais
de ce dernier (cf. B.6}, le certificat d'origine.

10. Préter & l'acheteur, s'il le demande, et aux ris-
ques et frais de ce dernier, tout son concours pour
obtenir les piéces délivrées dans le pays d'expédi-
tion et/ou d'origine et dont 'acheteur pourrait avoir
besoin pour 'expartation et/ou l'importation (et, le
cas échéani, pour son passage en transit dans un
pays tiers].

B. L'acheteur doit :

1. Donner & temps au vendeur les instructions né-
cessaires pour l'expédition.

2. Prendre livraison de la marchandise a partir du
moment ol elle est chargée ou remise au chamin de
fer, et payer le prix coniractusl,

3. Supporter tous les frais qui sont a la charge de la
marchandise (y compris éventuellement les frais de
location des béches) et tous les risques qu'elle
peut courir & partir du moment ol le wagon sur
lequel elle est chargée est remis au chemin de fer,
ou, dans le cas prévu & l'article A. 3, & partir du
moment ol la marchandise est remise au chemin de

fer.

4. Supporter les droits et taxes exigibles du fait de
I'exportation.
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5. Where he shall have reserved to himself a period
within which to give the seller instructions for dis-
patch and/or the right to choose the place of loading,
and should he fail to give instructions in time, bear
the additional costs thereby incurred and all risks of
the goods from the time of expiration of the period
fixed, provided, however, that the goods shall have
been duly appropriated to the contract, that is to say,
clearly set aside or otherwise identified as the
contract goods.

6. Pay all costs and charges incurred in obtaining the
documents mentioned in articles A.9 & 10 abovs, in-
cluding the cost of certificates of origin and consular
fees.
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5. 8'il s'est réservé un délai pour donner au vendeur
des instructions pour I'expédition, et/ou le choix du
lieu de chargement et qu’il ne donne pas d'instruc-
tions en temps utile, supporter les frais supplémen-
taires résultant de cette situation et fous les ris-
ques que peut courir la marchandise a partir de la
date d'expiration du délai convenu, & condition
cependant que la marchandise soit individualisée
d'une fagon appropriée, c'est-a-dire nettement mise
a part ou identifiée de foute autre fagon comme
étant la marchandise faisant I'objet du contrat.

6. Supporter les frais d’obtention et le colt des
pieces dont il est question aux articles A.9 et 10 ci-
dessus, y compris les frais de certificat d'origine et
les taxes consulaires.
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FAS

{free alongside ship}... (named port of shipment)

A. The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be required by the contract.

2, Deliver the goods alongside the vessel at the load-
ing berth named by the buyer, at the named port of
shipment, in the manner customary at the port, at
the date or within the period stipulated, and notify
the buyer, without delay, that the goods have been
delivered alongside the vessel.

3. Render the buyer at the latter’s request, risk and
expense, every assistance in obtaining any expori
licence, or other governmental authorisation neces-
sary for the export of the goods.

4. Subject to the provisions of articles B.3 and B.4
below, bear all costs and risks of the goods until
such time as they shall have been effectively deli-
vered alongside the vessel at the named port of
shipment, including the costs of any formalities
which he shall have to fulfil in order to deliver the
goods alongside the vessel.

5. Provide at his own expense the customary
packing of the goods, unless it is the custom of the
trade to ship the goods unpacked.

6. Pay the costs of any checking operations (such
as checking quality, measuring, weighing, counting)
which shall be necessary for the purpose of deli-
vering the goods alongside the vessel.

7. Provide at his own expense the cusiomary clean
document in proof of delivery of the goods alongside
the named vessel.

FAS

{franco le long du navire).. (port d'embarquement
convenu)

A. Le vendeur doit :

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente, en fournissant toute attestation
de conformité requise par le contrat.

2. Livrer la marchandise le long du navire a 'em-
placement de chargement désigné par I'acheteur, au
port d'embarquement convenu, selon 'usage du port,
3 la date ou dans le délai convenu, et aussitdt la
marchandise livrée le long du navire, en aviser
'acheteur sans délai.

3. Préter a 'acheteur, s'll le demande, et aux risques
et frais de ce dernier, tout son concours pour obtenir
la licence d'exportation ou toute auire autorisation
gouvernementale qui pourrait étre nécessaire a I'ex-
portation de la marchandise.

4. Sous réserve des dispositions des articles B.3 et
B.4 ci-aprés, supporter tous les frais qui sont 2 la
charge de la marchandise et tous les risques qu’elle
peut courir jusqu’au moment ol elle est mise effec-
tivement le long du navire au port d’embarquement
convenu, y compris les frais de toute formalité
que le vendeur doit remplir pour livrer la marchan-
dise le long du navire.

5, Pourvoir a ses frais & I'emballage usuel de la mar-
chandise, 8 moins qu’'il ne soit d'usage dans le com-
merce de l'expédier non emballée.

6. Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pe-
sage, comptage) nécessaires a la livraison de Ia
marchandise le long du navire. f

7. Fournir a ses frais le document d'usage net aties-
tant la livraison de la marchandise le long du navire
désigné,
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8. Provide the buyer, ai the latter's request and
expense (see B.5), with the certificate of origin.

9. Render the buyer, at the latter’s request, risk and
expense, every assistance in obtaining any documents
other than that mentioned in article A.8, issued in
the country of shipment and/or of origin {excluding
a bill of lading and/or consular documents) and
which the buyer may require for the importation
of the goods into the country of destination (and,
where necessary, for their passage in transit through

another country}.

B. The buyer must :

1. Give the seller due notice of the name, loading
berth of and delivery dates to the vessel.

2. Bear all the charges and risks of the goods from
the time when they shall have been effectively deli-
vered alongside the vessel at the named port of
shipment, at the date or within the period stipula-
ted, and pay the price as provided in the contract.

3. Bear any additional costs Incurred because the
vessel named by him shall have failed to arrive on
time, or shall be unable to take the goods, or shall
close for cargo earlier than the stipulated date, and
all the risks of the goods from the time when the
seller shall place them at the buyer's disposal
provided, however, that the goods shall have been
duly appropriated to the contract, that is to say,
clearly set aside or otherwise identified as the

contract goods.

4. Should he fail to name the vessel in time or, if he
shall have reserved to himself a period within
which to take delivery of the goods and/or the right
to choose the port of shipment, should he fail to give
detailed instructions in time, bear any additional
costs incurred because of such failure and all the
risks of the goods from the date of expiration of the
period stipulated for delivery, provided, however,
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8. Fournir & l'acheteur, s'il le demande, et aux frais
de ce dernier (cf B.5}, le certificat d'origine.

9. Préter a l'acheteur, 8'il le demande et aux risques
et frais de ce dernier, tout son concours pour obtenir
toutes piéces, auires que celle mentionnée dans
I'article A.8, délivrées dans le pays d'expédition et/
ou d'origine (a I'exception du connaissement et/ou
des documents consulaires) et dont I'acheteur pour-
rait avoir besoin pour l'importation de la marchan-
dise dans le pays de destination {et, le cas échéant,
pour son passage en transit dans un pays tiers).

B. L'acheteur doit :

1. Aviser le vendeur en temps utile du nom du na-
vire, de I'emplacement de chargement et de la date
de livraison & ce navire.

2. Supporter tous les frais qui sont & la charge de
la marchandise et tous les risques qu'elle peut cou-
rir & partir du moment ol elle est livrée effective-
ment le long du navire au port d'embarquement
convenu & la date ou dans le délai convenu, et payer
le prix contractuel.

3. Si le navire désigné par lui soit ne se présente
pas en temps utile, soit ne peut charger la marchan-
dise, soit termine son chargement avant la date
convenue, supporter tous les frais supplémentaires
ainsi occasionnés et tous les risques que peut courir
la marchandise a partir du moment ol le vendeur I'a
mise & la disposition de ['acheteur, & condition ce-
pendant que la marchandise soit individualisée d'une
fagon appropriée, c'est-a-dire nettement mise 2 part
ou identifiée de toute autre fagon comme étant la
marchandise faisant l'objet du contrat.

4. §'il ne désigne pas le navire en temps utile ou
8'il s’est réservé un délai pour prendre livraison de
la marchandise et/ou le choix du port d'embarque-
ment, et qu'il ne donne pas d'instructions précises
en temps utile, supporter tous les frais supplémen-
talre§ ainsi occasionnés et tous les risques que peut -
courir la marchandise & partir de la date ol expire

2

le délai convenu pour la livraison, 2 condition ce-
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that the goods shall have been duly appropriated
to the contract, that is to say, clearly set aside or
otherwise identified as the contract goods.

5. Pay all costs and charges incurred in obtaining
the documents mentioned in articles A.3, A8 and

A9 above.
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pfandant que la marchandise soit individualisée
Ejune facon appropriée, c'est-a-dire nettement mise
a part ou identifiée de toute autre fagon comme
étant la marchandise faisant l'objet du contrat.

5:‘ Supizior’terI les frais d'obtention et le colit des
piéces dont il est question dans les artic
et A9 ci-dessus. los A3, A8
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FOB

{free on board).. (named port of shipment)

A, The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be required by the contract.

2, Deliver the goods on board the vessel named by
the buyer, at the named port of shipment, in the
manner customary at the port, at the date or within
the period stipulated, and notify the buyer, without
delay, that the goods have been delivered on board.

3. At his own risk and expense obtain any export
licence or other governmental authorisation neces-
sary for the export of the goods.

4. Subject to the provisions of articles B.3 and B.4
below, bear all costs and risks of the goods until
such time as they shall have effectively passed
the ship’s rail at the named port of shipment, In-
cluding any taxes, fees or charges levied because of
exportation, as well as the costs of any formalities
which he shall have to fulfil in order to load the
goods on board.

5. Provide at his own expense the customary packing
of the goods, uniess it is the custom of the trade to
ship the goods unpacked.

8. Pay the costs of any checking operations (such as
checking quality, measuring, weighing, counting)
which shall be necessary for the purpose of deli-
vering the goods.

7. Provide at his own expense the customary clean
document in proof of delivery of the goods on board
the named vessel.

8. Provide the buyer, at the latter's request and ex-
pense (see B.6), with the certificate of origin.

9. Render the buyer, at the latter's request, risk and
expense, every assistance in obtaining a bill of la-
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FOB

(franco bord).. {port d’embarquement convenu)

A. Le vendeur deit :

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente en fournissant toute attestation
de conformité requise par le contrat.

2. Livrer la marchandise a bord du navire désigné par
I'acheteur, au port d'embarquement convenu, selon
'usage du port, et a la date ou dans le délai conve-
nu, et aussitét la marchandise chargée a bord du
navire, en aviser 'acheteur sans délai.

3. Obtenir, a ses risques et frais, la licence d'expor-
tation ou toute autre autorisation gouvernementale

qui pourrait &tre nécessaire a ['exportation de la
marchandise.

4. Sous réserve des dispositions des articles B.3 et
B.4 ci-aprés, supporter tous les frais qui sont a la
charge de la marchandise et tous les risques qu'elle
peut courir jusqu'au moment ol elle a effectivement
passé le bastingage du navire au port d'embarque-
ment convenu, y compris tous droits, taxes et char-
ges exigibles lors et du fait de l'exportation, ainsi
que les frais de toute formalité que le vendeur doit
remplir pour mettre la marchandise a bord.

5. Pourvoir a ses frais a I'emballage usuel de la mar-
chandise, 8 moins qu'il ne soit d'usage dans le com-
merce de l'expédier non emballée.

6. Supporter les frais des opérations de vérification
{telles que vérification de la qualité, mesurage, pe-

sage, comptage] nécessaires a la livraison de la
marchandise.

7. Fournir & ses frais le document d'usage net attes-
tant la livraison de la marchandise & bord du navire
désigné.

8. Fournir a l'acheteur, & la demande et aux frais de
ce dernier (cf. B.6), le certificat d'origine.

9. Préter a l'acheteur, s'il le demande et aux risques
et frais de ce dernier, tout son concours pour obte-
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ding and any documents, other than that mentioned
in the previous article, issued in the couniry of ship-
ment and/or of origin and which the buyer may re-
quire for the importation of the goods into the coun-
try of destination (and, where necessary, for their
passage in transit through another country).

B. The buyer must :

1. At his own expense, charter a vessel or reserve
the necessary space on board a vessel and give the
seller due notice of the name, loading berth of and
delivery dates to the vessel.

2. Bear all costs and risks of the goods from the
time when they shall have effectively passed the
ship's rail at the named port of shipment, and pay
the price as provided in the contract.

3. Bear any additional costs incurred because the
vessel named by him shall have failed to arrive on
the stipulated date or by the end of the period spe-
cified, or shall be unable to take the goods or shall
close for cargo earlier than the stipulated date or the
end of the period specified and all the risks of the
goods from the date of expiration of the period sti-
pulated, provided, however, that the goods shall
have been duly appropriated to the contract, that is
to say, clearly set aside or otherwise identified as
the contract goods.

4. Should he fail to name the vessel In time or, if
he shall have reserved to himself a period within
which to take delivery of the goods and/or the right
to choose the port of shipment, should he fail to
give detailed instructions in time, bear any additional
costs incurred because of such failure, and all the
risks of the goods from the date of expiration of
the period stipulated for delivery, provided, how-
ever, that the goods shall have been duly appropria-
ted to the coniract, that is to say, clearly set aside
or otherwise identified as the contract goods.
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pir le connaissement et toutes pidces, autres qus
celle mentionnée dans l'article précédent, délivrées
dans le pays d’embarquement et/ou d'origine et dont
'acheteur pourrait avoir besoin pour I'importation
de la marchandise dans le pays de destination (et,
le cas échéant, pour son passage en transit dans un
pays tiers).

B. L'acheteur doit :

1. Affréter un navire ou retenir |'espace nécessaire
a bord d’un navire, & ses propres frais, et aviser le
vendeur en temps utile du nom du navire, de I'empla-
cement de chargement et de la date de livraison 4 ce
navire.

2. Supporter tous les frais qui sont a la charge de
la marchandise et tous les risques qu'elle peut courlr
a partir du moment ol elie a passé effectivement le
bastingage du navire au port d’embarquement dési-
gné, et payer le prix contractuel.

3. Si le navire désigné par lui soit ne se présente
pas a la date convenue ou avant la fin du délai prévu,
soit ne peut charger la marchandise, soit termine
son chargement avant la date convenue ou avant la
fin du délai prévu, supporter tous les frais supplé-
mentaires ainsi occasionnés et tous les risques que
peut courir la marchandise & partir de la date d'ex-
piration du délai convenu, & condition cependant
que la marchandise soit individualisée de facon ap-
propriée, c'est-2-dire nettement mise a part ou iden-
tifiée de toute autre facon comme étant la marchan-
dise faisant 'objet du contrat.

4. 8'il ne désigne pas le navire en temps utile ou
s'll s’est réservé un délai pour prendre livraison de
la marchandise et/ou le choix du port d'embarque-
ment, et qu'il ne donne pas d'instructions précises
en temps utile, supporter tous les frais supplémen-
taires ainsi occasionnés et tous les risques que
peut courir la marchandise a partir de la date ol1 ex-
pire le délai convenu pour la livraison, & condition
cependant que la marchandise soit individualisée
d'une fagon appropriée, c¢’est-a-dire nettement mise
& part ou identifiée de touie autre facon comme
étant la marchandise faisant l'objet du contrat.
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5. Pay any costs and charges for obtaining a bill of
lading if incurred under article A.9 above.

6. Pay all costs and charges incurred in obtaining
the documents mentioned in articles A8 and A9
above, including the costs of certificates of origin
and consular documents.
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5. Supporter les frais d'obtention et le colt du con-
naissement dans le cas de l'article A9 ci-dessus.

6. Supporter les frais d'obtention et le colt des
pieces dont il est question aux articles A8 et A. 9
ci-dessus, y compris les frais de certificat d'origine
et de documents consulalres.
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C&F

{cost and freight)... (named port of destination)

A. The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be required by the contract.

2. Contract on usual terms at his own expense for
the carriage of the goods to the agreed port of
destination by the usual route, in a seagoing
vessel (not being a sailing vessel) of the type nor-
mally used for the transport of goods of the con-
tract description, and pay freight charges and any
charges for unloading at the port of discharge
which may be levied by regular shipping lines at
the time and port of shipment.

3. At his own risk and expense obtain any export
licence or other governmental authorization neces-
sary for the export of the goods.

4. Load the goods at his own expense on board the
vessel at the port of shipment and at the date or
within the period fixed or, if neither date nor time
have been stipulated, within a reasonable time, and
notify the buyer, without delay, that the goods have
been loaded on board the vessel.

5. Subject to the provisions of article B.4 below,
bear all risks of the goods until such time as they
shall have effectively passed the ship’s rail at the
port of shipment.

6. At his own expense furnish to the buyer without
delay a clean negotiable bill of lading for the
agreed port of destination, as well as the invoice of
the goods shipped. The bill of lading must cover
the contract goods, be dated within the period
agreed for shipment, and provide by endorsement
or otherwise for delivery to the order of the buver
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C&F

(cofit et fret).. (port de destination convenu)

A. Le vendeur doit :

4. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente en fournissant toute attesta-
tion de conformité requise par le contrat.

5. Conclure & ses propres frais, aux conditions
usuelles, un contrat pour le transport de la mar-
chandise par la route habituelle jusqu'au pcgrtlde
destination convenu, par un navire de mer (& l'ex-
clusion des voiliers) du type normalement em-
ployé pour le transport de marchandises du genre
visé au contrat; en ouire, payer le fret et suppor—
ter les frais de déchargement dans le port de de?-
barquement, qui pourraient étre pergus par les li-
gnes de navigation réguliéres lors du chargement
dans le port d'embarquement.

3. Obtenir, 3 ses risques et frais, la licence d'ex-
portation ou toute autre autcrisation gouvernemen-

tale qui pourrait &tre nécessaire & l'exportation de
ia marchandise.

4, Charger & ses frais la marchandise & bord du
navire au port d'embarquement & la date ou dans le
délai convenu ou, faute de stipulation & ce sujet,
dans un délai raisonnable, et aussitét la marchan-
dise chargée a bord du navire, en aviser I'acheteur

sans délai.

5. Sous réserve des disposiitons de larticle B4
ci-aprés, supporter tous les risques gque peut
courir la marchandise jusqu'au moment ol elle a
effectivement passé le bastingage du navire au port
d’embarquement.

6. Fournir sans délai & ses frais a l'acheteur un
connaissement net négociable pour le port de des-
tination convenu, ainsi que la facture de la mar-
chandise expédiée. Le connaissement doit se rap-
porter & la marchandise vendue, &tre daté dgns le
délai stipulé pour I'embarquement et pourvoir, par

-

endossement ou autre moyen, a la livraison & l'or-
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or buyer's agreed representative. Such bill of lading
must be a full set of “ on board * or “ shipped
bills of lading, or a “received for shipment” bill of
lading duly endorsed by the shipping company to
the effect that the goods are on board, such en-
dorsement to be dated within the period agreed
for shipment. It the bill of lading contains a ref-
erence to the charter-party, the seller must also pro-
vide a copy of this latter document.

Note : A clean bill of lading is one which bears no
superimposed clauses expressly declaring a defec-
tive condition of the goods or packaging.

The following clauses do not convert a clean into
an unclean bill of lading :

a) clauses which do not expressly state that the
goods or packaging are unsatisfactory, e.g. * se-
cond-hand cases ”, “ used drums *, etc.: b) clauses
which emphasize carrier's non-liability for risks ari-
sing through the nature of the goods or the packa-
ging ; ¢) clauses which disclaim on the part of the
carrier knowledge of contents, weight, measure-
ment, quality, or technical specification of the
goods.

7. Provide at his own expense the customary packa-
ging of the goods, unless it is the custom of the
trade to ship the goods unpacked.

8. Pay the costs of any checking operations (such
as checking quality, measuring, weighing, counting)
which shall be necessary for the purpose of loading
the goods.

9. Pay any dues and taxes incurred in respect of
the goods, up to the time of their loading, inclu-
ding any taxes, fees or charges levied because of
exportation, as well as the costs of any formalities
which he shall have to fulfil in order to load the
goods on board.

10. Provide the buyer, at the latter's request and ex-
pense (see B.5), with the certificate of origin and
the consular invoice.
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dre de l'acheteur ou de son représentant agréé. Le
connaissement doit &tre le jeu complet d'un con-
naissement « a bord » ou « embarqué = ou dun
connaissement « regu pour embarquement = dOment
annoté par la compagnie de navigation attestant que
la marchandise est & bord, cette annotation devant
gtre datée dans le délai convenu pour l'embarque-
ment. Si le connaissement contient une référence a
la charte-partie, le vendeur doit également fournir
un exemplaire de ce dernier document.

Note : Un connaissement net est celui qui ne porte
pas de clauses surajoutées constatant expressé-
ment l'état défectueux de la marchandise ou de
'emballage.

N’altérent pas le caractére d'un connaissement
net :

a) les clauses qui ne constatent pas expressément
que la marchandise ou 'emballage sont défectueux,
par exemple « caisses de réemploi », « flits usa-
gés », etc.; b) les clauses qui dégagent la respon-
sabilité du transporteur pour les risques tenant a
la nature de la marchandise ou de {'emballage ; ¢)
les clauses par lesquelles le transporteur déclare
ignorer le contenu, les poids, les mesures, la quali-
té ou les spécifications techniques de la marchan-
dise.

7. Pourvoir & ses frais a I'emballage usuel de la
marchandise, & moins qu'il ne soit d'usage dans le
commerce de I'expédier non emballée.

8. Supporter les frais des opérations de vérifica-
tion (telles que vérification de la qualité, mesurage,
pesage, comptage} nécessaires au chargement de
la marchandise.

9. Supporter tous les droits et taxes que doit ac-
quitter la marchandise jusqu'a son embarquement,
y compris les taxes, droits ou charges exigibles
lors et du fait de ['exportation, ainsi que les frais
de toute formalité qu’il doit remplir pour charger la

=

marchandise & bord.

10. Fournir & ['acheteur, s'il le demande, et aux
frais de ce dernier (cf. B.5), le certificat d’origine
et la facture consulaire.
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11. Render the buyer, at the latter's request, risk
and expense, every assistance in oblaining any
documents, other than those mentioned in the pre-
vious article, issued in the country of shipment
and/or of origin and which the buyer may require
for the importation of the goods into the country of
destination (and, where necessary, for their pas-
sage in transit through another country).

B. The buyer must :

1. Accept the documents when iendered by the
seller, if they are in conformity with the contract
of sale, and pay the price as provided in the
contract.

2. Receive the goods at the agreed port of desti-
nation and bear, with the exception of the freight,
all costs and charges incurred in respect of the
goods in the course of their transit by sea untlil
their arrival at the port or destination, as well as
unloading costs, including lighterage and wharfage
charges, unless such costs and charges shall have
been included in the freight or collected by the
steamship company at the time freight was paid.

Note : If the goods are sold “ C & F landed *, un-
loading costs, including lighterage and wharfage
charges, are borne by the seller.

3. Bear all risks of the goods from the time when
they shall have effectively passed the ship’s rail at
the port of shipment.

4. In case he may have reserved to himself a period
within which to have the goods shipped and/or the
right to choose the port of destination,and he fails
to give instructions in time, bear the additional
costs thereby incurred and all risks of the goods
from the date of the expiration of the period fixed
for shipment, provided always that the goods shall
have been duly appropriated to the contract, that
is to say, clearly set aside or otherwise identiifed
as the contract goods.
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41. Préter & [l'acheteur, s'il le demande, et aux
risques et frals de ce dernier, tout son concours
pour obtenir les pieces, autres que celles men-
tionnées & larticle précédent, qui sont délivrées
dans le pays d'embarquement et/ou d'origine et
dont P'acheteur pourrait avoir besoin pour l'impor-
tation de la marchandise dans le pays de destina-
tion (et, le cas échéant, pour son passage en
transit dans un pays tiers).

B. L'acheteur doit :

4, Lever les documents lors de la présentation par
le vendeur s'ils sont conformes aux stipulations du
contrat de vente, et payer le prix contractuel.

2. Recevoir la marchandise au port de destination
convenu et supporter, & l'exception du fret, tous
frais ou dépenses encourus par la marchandise pen-
dant le transport par mer jusqu'a son arrivée au
port de destination, ainsi que les frais de déchar-
gement, y compris les frais d'allége ou de mise &
guai, & moins gue ces frais ou dépenses ne solent
compris dans le fret ou n'aient éié percus par la
compagnie de navigation au moment du paiement
du fret.

Note : Si la marchandise est vendue « C & F lan-
ded », les frais de déchargement, v compris les

frais d'allége et de mise a quai, sont & la charge
du vendeur.

3. Supporter tous les risques que peut courir la
marchandise a partir du moment ol elle a effecti-
vement passé le basiingage du navire au port
d'emharquement.

4. Dans les cas ou il se serait réservé un délai
pour faire embarquer la marchandise, et/ou le
choix du port de destination, et qu'il ne donnerait
pas d’instructions en temps utile, supporter tous les
frais supplémentaires ainsi occasionnés et tous
les risques que peut courir la marchandise a partir
de la date ol expire le délai convenu pour le
chargement, & condition cependant que la marchan-
dise soit individualisée d'une facon appropriée,
c'ast-2-dire nettement mise & part ou identifiée de
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5. Pay the costs and charges incurred in obtaining
the certificate of origin and consular documents.

6. Pay all costs and charges incurred in obtaining
the documents mentioned in article A.i11 above.

7. Pay all customs duties as well as any other du-
ties and taxes payable at the time of or by reason
of the importation.

8. Procure and provide at his own risk and expense
any import licence or permit or the like which he
may require for the importation of the goods at des-
tination.
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toute autre facon comme étant la marchandise
faisant l'objet du contrat.

5. Supporter les frais d'obtention et le colt du cer-
tificat d'origine et des documents consulaires.

6. Supporter les frais d'obtention et le colt des
pizces dont il est question a l'article A.11 ci-dessus.

7. Supporter les droits de douane ainsi que tous les
autres droits et taxes exigibles lors et du fait de
I'importation.

8. Obtenir et fournir & ses risques et frais la
licence ou le permis d'importation ou toute autre
pidce de ce genre dont il pourrait avoir besoin pour
{'importation de la marchandise.
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CIF

{cost, insurance, freight)... (named port of destina-
tion)

A, The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be required by the contract.

2. Contract on usual terms at his own expense for
the carriage of the goods to the agreed port of desti-
nation by the usual route, in a seagoing vessel {not
being a sailing vessel} of the type normally used for
the transport of goods of the contract description,
and pay freight charges and any charges for unload-
ing at the port of discharge which may be levied
by regular shipping lines at the time and port of
shipment,

3. At his own risk and expense obtain any export
licence or other governmental authorization neces-
sary for the export of the goods.

4. Load the goods at his own expense on board the
vessel at the port of shipment and at the date or
within the period fixed or, if neither date nor time
have been stipulated, within a reasonable time, and
notify the buyer, without delay, that the goods have
been loaded on board the vessel.

5. Procure, at his own cost and in a transferable
form, a policy of marine insurance against the risks
of the carriage involved in the contract. The insur-
ance shall be contracted with underwriters or insur-
ance companies of good repute on FPA terms, and
shall cover the CIF price plus ten per cent. The
insurance shall be provided in the currency of the
contract, if procurable (1).

(1) CIF A, 5 provides for the minimum terms (FPA) and period of
Insurance (warehouse to warehouse). The basis of ¢ Incoterms
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CAF

(coiit, assurance, fret).. (port de destination con-
venu)

A. Le vendeur doit :

4. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente, en fournissant toute attestation
de conformité requise par le contrat.

2, Conclure & ses propres frais aux conditions usuel-
les, un contrat pour le transport de la marchandise
par la route habituelle jusqu'au port de destination
convenu, par un navire de mer (& P'exclusion des
voiliers) du type normalement employé pour le
transport de marchandises du genre visé au contrat’;
en outre, paver le fret et supporier les frals de dé-
chargement dans le port de débarquement qui pour-
raient &tre percus par les lignes de navigation régu-
lizres lors du chargement dans le port d'embarque-
ment.

3, Obtenir, & ses risques et frais, la licence d’expor-
tation ou toute autre autorisaiion gouvernementale
qui pourrait &8itre nécessaire & I'exportation de la mar-
chandise.

4, Charger a ses frais la marchandise & bord du na-
vire au port d’embarquement a la date ou dans le
délai convenu ou, faute de stipulation & ce sujet,
dans un délai raisonnable, et aussitdt la marchandi-
se chargée 2 bord du navire, en aviser l'acheteur

sans délai.

5. Fournir & ses frais et sous forme transmissible
ung police d’assurance maritime contre les risques
du transport auquel le contrat donne lieu. L'assuran-
ce doit étre conclue auprés d'un assureur ou d'une
compagnie d'assurance de bonne réputation aux
conditions « FPA » et doit couvrir le prix CAF ma-
joré de 10 %. Lorsqu'on peut l'obtenir, 'assurance
doit &tre libellée dans la monnaie du contrat (1).

(1) CAF A. 5 prévoit l'assurance minimum quant aux cond!thns (FPA)
et & la durée (« magasin & magasin »). Selon un des principes fon-
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Unless otherwise agreed, the risks of carriage shall
not include special risks that are covered In specific
trades or against which the buyer may wish indivi-
dual protection. Among the special risks that should
be considered and agreed upon between seller and
buyer are theft, pilferage, leakage, breakage, chip-
ping, sweat, contact with other cargoes and others
peculiar to any particular trade.

When required by the buyer, the seller shall provide,
at the buyer's expense, war risk insurance in the cur-
rency of the contract, if procurable.

6. Subject to the provisions of article B.4 below, bear
all risks of the goods until such time as they shall
have effectively passed the ship's rail at the port
of shipment.

7. At his own expense furnish to the buyer without
delay a clean negotiable bill of lading for the agreed
port of destination, as well as the invoice of the
goods shipped and the insurance policy or, should
the insurance policy not be available at the time the
documents are tendered, a certificate of insurance
issued under the authority of the underwriters and
conveying to the bearer the same rights as if he
were in possession of the policy and reproducing the
essential provisions thereof. The bill of lading must
cover the contract goods, be dated within the period
agreed for shipment, and provide by endorsement or
otherwise for delivery to the order of the buyer or
buyer's agreed representative. Such bill of lading
must be a full set of “ on board *® or “ shipped
bills of lading, or a * received for shipment ” bill of
lading duly endorsed by the shipping company to the

1953 ** |s that, In matters on which there are major differences of
practice, it provides that the contract-price will include minlmum
liabilities for the seller. Whenever the buyer wishes more than the
minimum liability to be included in the contract, then he should take
care to specify that the basis of the contract is to be * Incoterms
1953 ** with whatever addition he requires. For Instance, if he re-
quires WA Insurance instead of FPA Insurance, the contract may
specify “ Incoterms 1953 CIF with WA insurance
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sauf stipulation contraire, les risques de .route
ne comprennent pas les risques spéciaux qui sont
couverts dans certains commerces ou que l’ac'hetfaur
peut désirer voir couveris dans le cas particulier.
Parmi ces risques spéciaux sur lesquels ver’ldeur e_t
acheteur doivent se mettre d'accord expressément, il
y a les risques de vol, de pillage, de coulage, de
casse, d'écaillage, de buée de cale, de contact avec
d'autres marchandises et autres risques particuliers
3 certains commerces.

A la demande de I'acheteur, le vendeur doit four-
nir aux frais de I'achsteur une assurance contre les
risques de guerre libellée, si cela est possible, dans
la monnaie du contrat.

6. Sous réserve des dispositions de l'article B.t} ci-
aprés, supporter tous les risques que peut courn_' la
marchandise jusqu'au moment ol elle a effective-
ment passé le bastingage du navire au port d'embar-
quement.

7. Fournir sans délai & ses frais & I'acheteur un con-
naissement net négociable pour le port de destina-
tion convenu, ainsi que la facture de la marchandise
expédiée et la police d'assurance ou, au cas ot la
police ne serait pas disponible lors de la presenta_-
tion des documents, un certificat d’'assurance délivré
au nom de l'assureur, donnant au porteur les mé-
mes droits que s'il était en possession de la police
et reproduisant les dispositions essentielles de cette
dernidre. Le connaissement doit se rapporter a la
marchandise vendue, &tre daté dans le délai stipulé
pour l'embarquement et pourvoir, par endossement
ou autre moyen, a la livraison a l'ordre de l'acheteur
ou de son représentant agréé. Le connaissement doit
gtre le jeu complet d'un connaissement « & bord »
ou « embarqué » ou d'un connaissement « regu
pour embarquement » diment annoté par la compa-

ux des = Incoterms 1953 =, lorsque la pratique dans les di-
Sgge':f:ys accuse des divergences marquées sur un point déterminé,
fe prix fixé au contrat doit &tre compris comme comportant pour
le vendeur 2 ce sujet des obligations minima. Quand un acheteur
désire prévolr dans le contrat des obligations plus étendues, il doit
prendre soin de préciser que le contrat a pour _base « Incoterms
1953 » plus tel ou tel complément. Ainsi, s'il désire une couveriurs
WA au lieu de FPA, il doit stipuler « Incoterms 19553 CAF plus as-
surance WA ».




effect that the goods are on board, such endorse-
ment to be dated within the period agreed for ship-

ment. If the bill of lading contains a reference to

the charter-party, the seller must also provide a
copy of this latter document.

Note : A clean bill of lading is one which bears no
superimposed clauses expressly declaring a defec-
tive condition of the goods or packaging.

The following clauses do not convert a clean into an
unclean bill of lading.

a) clauses which do not expressly state that the
goods or packaging are unsatisfactory, e.g. * second-
hand cases ”, “used drums ”, etc.: b) clauses
which emphasize the carrier’s non-liability for risks
arising through the nature of the goods or the packag-

ing ; ¢} clauses which disclaim on the part of the

carrier knowledge of contents, weight, measure-
ment, quality, or technical specification of the goods.

8. Provide at his own expense the customary packing
of the goods, unless it is the custom of the trade 1o
ship the goods unpacked.

9. Pay the costs of any checking operations (such as
checking quality, measuring, weighing, counting)
which shall be necessary for the purpose of loading
the goods.

10. Pay any dues and taxes incurred in respect of the
goods up to the time of their loading, including any
taxes, fees or charges levied because of exportation,
as well as the costs of any formalities which he
shall have to fulfil in order to load the goods on
board.

11. Provide the buyer, at the latter's request and
expense (see B. 5}, with the certificate of origin and
the consular invoice.

12, Render the buyer, at the latier's request, risk and
expense, every assistance in obtaining any docu-
ments, other than those mentioned in the previous
article, issued in the country of shipment and/or of
origin and which the buyer may require for the im-
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gnie de navigation attestant que Ja marcr}andise est
3 bord, cetfe anotation devant étre de-atee dans 'Ie
délai convenu pour l'embarquerpent. Si le coqnals-
sement contient une référence.a la charte-pal:tle. le
vendeur doit également fournir un exemplaire de
ce dernier document.

Note : Un connaissement net est celui qui ne ’porte
as de clauses surajoutées constatant expres§ement
['état défectueux de la marchandise ou de l'embal-

lage.
N'alterent pas le caractére d'un connaissement net :

a) les clauses qui ne constatent pas expr’essément
gue la marchandise ou I'emballage sont def:actueux.
par exemple = caisses de réempjou », « fOis usa-
gés », etc.; b) les clauses gui dégagent la respon-
sabilité du transporteur pour les risques tenant ala
nature de la marchandise ou de I'emballage ; c)‘ les
clauses par lesquelles le transporteur déclare' igno-
rer le contenu, les poids, les mesures, la quah’te ou
les spécifications techniques de la marchandise.

8. Pourvoir 2 ses frais & I'emballage usuel de la
marchandise, & moins qu'il ne soit d’'usage dans le
commetce de 'expédier non emballée.

9. Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pe-
sage, compiage] nécessaires au chargement de la
marchandise.

10. Supporter tous les droits et taxes que doit ac-
quitter la marchandise jusqu’a son embal:qgement, y
compris les taxes, droits ou charges eXIQ!bles lors
et du fait de I'exportation, ainsi que les frais de tou-
te formalité qu'il doit remplir pour charger la mar-
chandise & bord.

14. Fournir a V'acheteur, s'il le demande, e_t aux frais
de ce dernier (cf. B.5), le certificat d'origine et la
facture consulaire.

12, Préter & l'acheteur, s'il le demande, et aux ris-
ques et frais de ce dernier, tout son concours pour
obtenir les pidces, autres que celles mentionnées a
I'article précédent, qui sont délivrées dans' le pays
d'embarquement et/ou d'origine et dont l'acheteur
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portation of the goods into the country of destination
(and, where necessary, for their passage in transit
through another country).

B. The buyer must :

1. Accept the documents when tendered by the sel-
ler, if they are in conformity with the contract of
sale, and pay the price as provided in the contract.

2. Receive the goods at the agreed port of destina-

tion and bear, with the exception of the freight and
marine insurance, all costs and charges incurred in
respect of the goods in the course of their transit by
sea until their arrival at the port of destination, as

well as unloading costs, including lighterage and
wharfage charges, unless such costs and charges

shall have been included in the freight or collected

by the steam-ship company at the time freight was

paid.

If war insurance is provided, it shall be at the expen-
se of the buyer (see A.5).

Note : If the goods are sold “ CIF landed **, unload-

ing costs, including lighterage and wharfage charges,
are borne by the seller.

3. Bear all risks of the goods from the time when
they shall have effectively passed the ship's rail at
the port of shipment.

4. In case he may have reserved to himself a period
within which to have the goods shipped and/or the
right to choose the port of destination, and he fails
to give Instructions in time, bear the additional costs
thereby incurred and all risks of the goods from the
date of the expiration of the period fixed for ship-
ment, provided always that the goods shall have
been duly appropriated to the contract, that is to
say, clearly set aside or otherwise identified as the
contract goods.

5. Pay the costs and charges incurred in obtaining
the certificate of origin and consular documents.
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pourrait avoir besoin pour Vimportation de la mar-
chandise dans le pays de destination (et, le cas
schéant, pour son passage en fransit dans un pays

tiers).

B. L'acheteur doit :

1. Lever les documents lors de la présentation par le
vendeur s'ils sont conformes aux stipulations du
contrat de vente, et payer le prix contractuel.

2. Recevoir la marchandise au port de destination
convenu et supporter, & l'exception du‘ fret et de
'assurance maritime, tous frais ou dépenses en-
courus par la marchandise pendant le tran§port par
mer jusqu’'a son arrivée au port de destin.atlon, ainsi
que les frais de déchargement, y compris les .frais
d'allége ou de mise a quai, &8 moins que ces fra'is. ou
dépenses ne solent compris dans le -fret- ou n'aient
été percus par ia compagnie de navigation au mo-
ment du paiement du fret.

§'il est fourni une assurance contre les risques de
guerre, l'acheteur en supportera les frais {cf. A.5}.

Note : Si la marchandise est vendue « CIF lar_Ided' »,
les frais de déchargement, v compris les frais d'al-
lzge et de mise a quai, sont & la charge du vendeur.

3. Supporter tous les risques que peut courir {a mar-
chandise 2 partir du moment ol elle a passé effecti-
vement le bastingage du navire au port d’embar-
quement.

4, Dans le cas ol il se serait réservé un délai pour
faire embarquer la marchandise, et/ou le choix du
port de destination, et qu’il ne donnerait pas d'in_s-
tructions en temps utile, supporter tous les frais
supplémentaires ainsi occasionnés et tous les ris-
ques que peut courir la marchandise a partir de la
date ol expire le délal convenu pour le chargement,
4 condition cependant que la marchandise soit indi-
vidualisée d’'une fagon appropriée, c'est-a-dire nette-
ment mise & part ou identifiée de toute auire fagon
comme étant la marchandise faisant l'objet du
contrat.

5. Supporter les frais d'obtention et le cofit du cer-
tificat d'origine et des documents consulaires.
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6. Pay all costs and charges incurred in obtaining
the documents mentioned in article A.12 above.

7. Pay all customs duties as well as any other duties
and taxes payable at the time of or by reason of the
importation.

8. Procure and provide at his own risk and expense
any import licence or permit or the like which he

may require for the importation of the goods at des-
_ l'importation de la marchandise.

tination.
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g. Supporter les frais d'obtention et le colt des pié-
ces dont il est question & 'article A. 12 ci-dessus.

7. Supporier les droits de douane ainsi que tous les
autres droits ei taxes exigibles lors et du fait de
J'importation.

g. Obtenir et fournir 2 ses risques et frais, la licence
ou le permis d’importation ou toute auire piéce
de ce genre dont il pourrait avoir besoin pour
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Freight or Carriage
Paid fo...

- (named point of destination)

{lnland (!} Transport only)

A, The seller must :

as may be required by the contract.

2. Forward the goods at his own expense, at thei
date or within the period fixed, to the agreed deli-

very point at the place of destination. If the delivery py au lieu de destination. Si le point de livraison

point is not agreed or is not determined by custom
the seller may select the delivery point at the place
of destination which best suits his purpose.

3. Subject to the provisions at article B.3 below, bearf‘i
all risks of the goods until they shall have been
delivered info the custody of the first carrier, at the

time as provided in the contract.

4. Give notice, without delay, to the buyer that the
goods have been delivered into the custody of the

first carrier.

5. Provide at his own expense the customary packing
of the goods, unless it is the custom of the trade to

dispatch the goods unpacked.

6. Pay the costs of any checking operations {such as
counting)

checking quality, measuring, weighing,
which shall be necessary for the purpose of loading

the goods or of delivering them into the custody of

the first carrier.

7. At his own expense, provide the buysr, if custo-

mary, with the usual transport document.

8. At his own risk and expense obtain any export
licence or other governmental authorization neces-

sary for the export of the goods, and pay any dues

(1) 1Includes all trade, national and internstional, by road, raid and
inland waterways.
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Fret ou Port payé jusqu'ea...

..(point de destination convenu)
(Transporis ierrestres (!) seulement)

A, Le vendeur doit :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente, en fournissant toute attestation

_ de conformité requise par le contrat.

9, Expédier la marchandise a ses frais, et & la date
ou dans le délai stipulé, au point de livraison conve-

n'est pas prévu dans le contrat, ou déterminé par
l'usage, le vendeur a la faculié de choisir le point de

_ livraison qui lui convient le mieux au lieu de desti-
_ nation.

3. Sous réserve des dispositions de I'article B.3 ci-
aprés, supporter tous les risques que peut courir la
marchandise jusqu'a sa remise au premier transpor-

_ teur, dans les délais prévus au contrat.

4. Prévenir sans délai 'acheteur de la remise de la
marchandise au premier transporteur.

5. Pourvoir & ses frais a ['emballage usuel de la mar-
chandise, & moins qu’il ne soit d'usage dans le com-

_ merce de I'expédier non emballée.

6. Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pe-
sage, comptage) nécessaires au chargement de la
marchandise ou & sa remise au premier transporteur.

7. Si I'usage le veut, procurer 2 ses frais a 'acheteur
le titre usuel de transport.

8. Obtenir & ses risques et a ses frais la licence
d'exportation ou toute autre autorisation gouverne-

-

mentale qui pourrait étre nécessaire & l'exportation

(1) Y compris tout trafic, intérieur ou international, par route, rail et
voies navigables.
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and taxes incurred in respect of the goods in the
country of dispatch, including any export duties, as
well as the costs of any formalities he shall have to
fulfil in order to load the goods.

9. Provide the buyer, at the latter's request and ex-
pense (see B.4), with the certificate of origin and
consular invoice.

10. Render the buyer, at the latter's request, risk and
expense, every assistance in obtaining any docu-
ments, other than those mentioned in the previous.
article, issued in the country of loading and/or of
origin and which the buyer may require for the im- -
portation of the goods into the country of destination
(and, where necessary, for their passage in transit
_ cas échéant, pour son passage en fransit dans un
_ pays tiers).

through another country).

B. The buyer must

1. Take delivery of the goods at the delivery point a
the place of destination and pay the price as provi

the first carrier in accordance with article A.3.

3. Where he shall have reserved to himself a periodf’k
within which to have the goods forwarded to him

and/or the right to choose the point of destination,

and should he fail to give instructions in time, bear
the additional costs thereby incurred and all risks
of the goods from the date of expiration of the
period fixed, provided always that the goods shall
have been duly appropriated to the contract, that is

to say, clearly set aside or otherwise identified as
the coniract goods.

4. Pay all costs and charges incurred in obtaining the

documents mentioned in articles A9 & 10 above,

including the cost of certificates of origin and con-
sular fees.

5. Pay all customs duties as well as any other duties

and taxes payable at the time of or by reason of the

importation.
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de la marchandise, et supporter tous les droits et
taxes que doit acquitter la marchandise dans le pays
d'expédition, y compris les droits et taxes de sortie.
ainsi que les frais des formalités qu'il doit remplir
pour charger la marchandise.

9. Fournir a 'acheteur, s'il le demande, et aux frais
de ce dernier {cf B.4), le certificat d'origine et la
facture consulaire.

10. Préter 3 l'acheteur, s'il le demande, et aux
risques et frais de ce dernier, tout son concours
pour obtenir les pieces, autres que celles mention-
nées a l'article précédent, qui sont délivrées dans le
pays de chargement et/ou d'origine et dont l'ache-
teur pourrait avoir besoin pour l'importation de la
marchandise dans le pays de destination (et, le

B. L'acheteur doit :

1. Prendre livraison de la marchandise, au point de
livraison au lieu de destination, payer le prix contrac-

i ] s les frais a partir du moment ol
ded in the contract, and bear all charges from the tUel &t supporter tou p

time of the arrival of the goods at the delivery point.:f{

2. Bear all risks of the goods from the time when
they shall have been delivered into the custody of

la marchandise est arrivée au point de livraison.

2. Supporter tous les risques que peut courir la mar-
chandise a partir du moment ol elle est remise au
premier transporteur, conformément & l'article A3.

3. S'll s’est réservé un délai pour se faire expédier la
marchandise et/ou le choix de destination, et qu'il
ne donne pas d'instructions en temps utile, suppor-
ter les frais supplémentaires résultant de cette si-
tuation et tous les risques que peut courir la mar
chandise a partir de la date d'expiration du délai con-
venu, & condition cependant que la marchandise soit
individualisée d'une facon appropriée, c'est-2-dire
nettement mise a part ou identifiée de toute autre
facon comme étant la marchandise faisant l'objet

du contrat.

4. Supporter les frais d'obtention et le colt des pié-
ces dont il est question aux articles A9 et 10 ci-des-
sus, y compris le colt du certificat d'origine et les
taxes consulaires.

5. Supporter les droits de douane ainsi que tous
les autres droits et taxes exigibles lors et du fait de
I'importation.
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Ex Ship...

.{named port of destination)

A. The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract

of sale, together with such evidence of conformity’

as may be required by the contact.

board the vessel at the usual unloading point in th

named port, in such a way as to enable them to be
removed from the vessel by unloading equipment

appropriate to the nature of the goods.

3. Bear all risks and expense of the goods until suc
time as they shall have been effectively placed a
the disposal of the buyer in accordance with articl

A2, provided, however, that they have been duly
appropriated to the contract, that is to say, clearly.
set aside or otherwise identified as the contract

goods.

4. Provide at his own expense the customary packingf{{
of the goods, unless it is the custom of the trade to

ship the goods unpacked.

5. Pay the costs of any checking operations (such as
checking quality, measuring, welghing, counting)
which shall be necessary for the purpose of placing

the goods at the disposal of the buyer in accordan-

ce with article A.2.

8. At his own expense, notify the buyer, without
delay, of the expected date of arrival of the named
vessel, and provide him in due time with the bill of
lading or delivery order and/or any other documents

which may be necessary to enable the buyer to take

delivery of the goods.

7. Provide the buyer, at the latter’s request and ex: :
pense (see B.3), with the certificate of origin and

the consular invoice.
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Ex Ship...

(port de destination convenu)

A, Le vendeur doit :

4, Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente, en fournissant toute atiesta-

 tion de conformité requise par le contrat.

2. Place the goods effectively at the disposal of the i'

. nir la marchandise d'une maniére effective 2 la
buyer, at the time as provided in the contract, on 2. Te

disposition de ['acheteur, dans les délai§ prévus au
contrat, & bord du navire au point de dechargem’ent
usuel du port convenu, de fagon & en permettre l'en-
|avement du navire par les moyens de déchargement
appropriés 2 la nature de la marchandise.

3. Supporter tous les frais qui sont & la charge de
ja marchandise et tous les risques qu'elle peut
courir, jusqu'au moment ol elle a été effectivemenit
mise & la disposition de ['acheteur conformément &
l'article A.2, & condition cependant que la marchan-
dise soit individualisée d'une fagon appropriée,
c'est-3-dire nettement mise & pari ou identifiée de

_ toute autre facon comme étant la marchandise fai-
_ sant I'objet du contrat.

4, Pourvoir 3 ses frais a I'emballage usuel de la mar
chandise, 2 moins qu'il ne soit d'usage dans le com-
merce de I'expédier non emballée.

5. Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pesa-
ge, comptage) nécessaires pour mettre la marchan-
dise & la disposition de l'acheteur conformément a
l'article A.2.

6. Prévenir 'acheteur sans délai et & ses frais de la
date prévue de l'arrivée du navire désigné, et lui
fournir en temps utile le connaissement ou un or-
dre de livraison et/ou tous autres documents néces-
saires pour que l'acheteur puisse prendre livraison
de la marchandise.

7. Fournir & l'acheteur, s'll le demande, et aux frais
de ce dernier (cf B.3), le certificat d'origine et la
facture consulaire.
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8. Bender the buyer, at the latter's request, risk and
expense, every assistance in obtaining any docu-
ments, other than those mentioned in the previous
articles, issued in the couniry of shipment and/or of
origin and which the buyer may require for the im-
portation of the goods into the country of destination

(and where necessary, for their passage in transit

through another country].

B. The buyer must :

1. Take delivery of the goods as soon as they hav
been placed at his disposal in accordance with th
provisions of article A.2, and pay the price as pro
vided in the contract.

2. Bear all risks and expense of the goods from th
time when they shall have been effectively place
at his disposal in accordance with article A.2, prov
ded always that they have been duly appropriated t

the contract, that is to say, clearly set aside or

otherwise identified as the contract goods.

3. Bear all expenses and charges incurred by the
seller in obtaining any of the documsnts referred to

in articles A.7 & 8.

4. At his own risk and expense, procure all licences
or similar documents which may be required for the

purpose of unloading and/or importing the goods.

5. Bear all expenses and charges of customs duties
and clearance, and all other duties and taxes payable
at the time or by reason of the unloading and/or im-

porting of the goods.
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g. Préter & I'acheteur, 8'll le demande, et aux risques
et frais de ce dernier, tout son concours pour obtenir
les pidces autres que celles mentionnées dans les
articles précédents, qui sont délivrées dans le pays
d’embarquement et/ou d'origine et dont l'acheteur
pourrait avoir besoin pour I'importation de la mar-
chandise dans le pays de destination (ei, le cas
schéant, pour son passage en iransit dans un pays
tiers).

B. L'acheteur doit :

1. Prendre livraison de la marchandise dés qu'elle
est mise 2 sa disposition conformément aux stipu-
lations de l'article A2, et payer le prix contractuel.

2, Supporter tous les frais qui sont & la charge de
la marchandise et tous les risques gu’elle peut cou-
rir & partir du moment ou elle est effectivement
mise & sa disposition conformément a 'article A2, a
condition cependant que la marchandise soit indivi-
dualisée d'une facon appropriée, c'est-d-dire netite-
ment mise a part ou identifiée de toute autre fagon
comme étant la marchandise faisant l'objet du
contrat.

3. Supporter tous les frais et charges encourus par
le vendeur pour obtenir les piéces mentionnées aux
articles A.7 et 8.

4. Procurer a ses risques et frais toutes licences ou
pieces similaires qui seraient nécessaires pour le dé-
barquement et/ou limportation de la marchandise.

5. Supporter les droits de douane ainsi que les frais
de dédouanement et tous les autres droits et taxes
exigibles lors et du fait du débarquement et/ou de
l'importation de la marchandise.
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Ex Quay

{duty paid)... {named port] (1}

A. The seller must :
1. Supply the goods in conformity with the contract

of sale, together with such evidence of conformity as_

may be required by the contract.

2. Place the goods at the disposal of the buyer o
the wharf or quay at the agreed port and at th
time, as provided in the contract.

3. At his own risk and expense, provide the impor
licence and bear the cost of any import duties o
taxes, including the costs of customs clearance, as
well as any other taxes, fees or charges payable a
the time or by reason of importation of the goods
and their delivery to the buyer.

4, At his own expense, provide for customary condi
tioning and packing of the goods, regard being had to
their nature and to their delivery from the quay.

5. Pay the costs of any checking operations (such
as checking quality, measuring, weighing, counting)
which shall be necessary for the purpose of placing

the goods at the disposal of the buyer in accordance

with article A.2.

6. Bear all risks and expense of the goods until such

time as they shall have been effectively placed at the

disposal of the buyer in accordance with article A.2,
provided, however, that they have been duly appro-

priated to the contract, that is to say, clearly set
aside or otherwise identified as the contract goods.

(1) Ex Quay (duties on buyer’s account).

There are two *Ex Quay” contracts in use, namely Ex Quay (duty
paid} which has been defined above and Ex Quay (duties on buyer's
account) in which the labillties specified in A.3 above are to be met

by the buyer instead of by the seller.
Parties are recommended always to use the full descriptions of these
terms, namely Ex Quay {duty pald) or Ex Quay (duties on buver's
account), or else there may be uncertainty as to who Is to be respon
sible for the liabilities specified in A.3 above.
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A Quai

(dédouané)... (port convenu) (1)

A. Le vendeur doit :

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente, en fournissant toute attestation
de conformité requise par le contrat.

2, Tenir la marchandise a la disposition de 'acheteur
sur le quai dans le port désigné, et dans les délais
prévus au contrat.

3. Supporter tous droits et taxes d'importation, y
compris les frais de dédouanement, ainsi que tous
autres taxes, charges et droits que doit acquitter la
marchandise lors et du fait de son importation et de

sa livraison & l'acheteur.

4. Pourvoir & ses frais au conditionnement et & l'em-
ballage usuels de la marchandise, eu égard a sa
nature et son enlévement du qual.

5. Supporter les frais des opérations de vérification
(telles que vérification de la qualité, mesurage, pe-
sage, comptage) nécessaires pour mettre la mar-
chandise a la disposition de l'acheteur conformé-
ment & larticle A.2.

8. Supporter tous les frais qui sont a la charge de
la marchandise et tous les risques qu'elle peut
courir jusgu'au moment ol elle a été effectivement
mise & la disposition de {'acheteur conformément a
I'article A.2, & condition cependant que la marchan-
dise soit individualisée d’'une fagon appropriée, ¢'est-
a-dire nettement mise a part ou identifiée de toute
autre facon comme étant la marchandise faisant I'ob-
jet du contrat.

(1) A Quai (non dédouané).

I existe deux contrats « A Quai », savoir A Quai (dédouané) défin!
ci-dessus et A Quai {non dédouané} dans lequel les obligations spé-
cifiées dans ['article A.3 ci-dessus incombent a ['acheteur au lieu du
vendeur.

Il est recommandé aux parties de toujours employer la désignation
compléte de ces termes, soit A Quai (dédouané) soit A Qual {non
dédouané), autrement il pourrait y avoir incertitude quant & la charge
des obligations stipulées dans I'article A.3 ¢l-dessus.
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7. At his own expense, provide the delivery order
and/or any other documents which the buyer may
require in order to take delivery of the goods and to
remove them from the quay.

B. The buyer must :

1. Take delivery of the goods as soon as they have
been placed at his disposal in accordance with
article A2, and pay the price as provided in the

contract.

2. Bear all expense and risks of the goods from the

time when they have been effectively placed at his
disposal in accordance with article A.2, provided al-
ways that they have been duly appropriated to the
contract, that is to say, clearly set aside or other
wise identified as the contract goods.

The original text of these rules iIs the English text,
from which the French has been translated.
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7. Fournir A ses frais le bon d'enlévement et/ou
toutes autres piéces dont l'acheteur peut avoir
besoin pour prendre livraison de la marchandise et
I'enlever du qual.

B. L'acheteur doit :

1. Prendre livraison de la marchandise dés qu'elle
est mise a sa disposition conformément aux stipula-
tions de l'article A.2, et payer le prix contractuel.

2, Supporter tous les frais qui sont & la charge de
la marchandise et tous les risques qu’elle peut courir
a partir du moment ou elle a été effectivement mise
3 sa disposition conformément a larticle A2, &
condition cependant que la marchandise soit indivi-
dualisée d’'une fagon appropriée, c’est-a-dire netie-
ment mise a part ou identifiée de foute autre fagon
comme étant la marchandise faisant 'objet du

conirat.

Le texte original de ces régles est le texte anglals
qui a été traduit er frangais.

63




Supplement

International rules
for the interpretation
of the terms

Delivered at frontier...

{named place of dellvery at frontier)

Delivered...

(named place of destination in the country of im-

portation) duty paid

The success of “ Incoterms 1953 » prompted the 1CC
to publish subsequently definitions of these two ad
ditional trade terms widely used in internationa
sales contracts. They were previously printed sepa
rately as Brochure “dp ”, but the opportunity has
now been taken to incorporate them into the same

publication as “ Incoterms ”. However, for technical
reasons these two definitions cannot as yet be put
on the same footing, and thus they are given here

separately and with a speclal set of general princi
ples and definitions.

Supplément

Ragles internationales
pour l'interprétation
des termes commerciaux

Rendu frontiére...

(lieu de livraison convenu & la frontiére)

Rendu...

(lieu de destination convenu dans le pays d'importa-
tion) droiis acquittés

Le succés d’ « Incoterms 1953 » a incité la CClI
& publier des définitions de ces deux nouveaux ter-
mes commerciaux trés utilisés dans les contrats de
vente internationaux. Ces termes figuraient aupara-
vaut dans la brochure « dp » mais il était jugé plus
pratique de les intégrer dans la publication qui con-
tient les Incoterms. Toutefois, pour des raisons tech-
niques, ces deux définitions ne peuvent avoir les
mémes caractéres et c'est pourquoi elles sont im-
primées ici séparément avec une série spéciale de
définitions et de principes généraux.
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General principles and definitions

&) In accordance with the principle which has always
guided the International Chamber of Commerce in
matters relating to the definition of trade terms,
these Rules aim at defining the duties and liabilities
of the seller and the buyer as clearly and precisely
as possible.

On some points, it has been found impossible to give
an absolutely definite ruling. In that case, the Rules
have left the matter to be decided by such general
customs of merchants or of the particular trade as
may be applicable.

In order to avoid misunderstandings and disputes,
the seller and the buyer would be well advised to
keep such general and particular customs in mind
when negotiating their contract.

b) The parties may adopt these Rules as the general
basis of their contract, but may also specify parti-
cular variations of them or additions to them, such
as may be suited to the particular trade or the cir-
cumstances of the time or the individual conveni-
ence of the parties.

Special provisions in the individual contract between
the seller and the buyer will override anything in-
consistent therewith or contrary thereto provided in
these Rules.

¢) Some abbreviations in common use in domestic
trade may not be readily understood in internatio-
nal trade. It is recommended that for the sake of
clarity the use of such domestic abbreviations should
be avoided.

d) Merchants adopting these Rules in their contracts
should keep clearly in mind the fact that they refer
solely to the relationship between seller and buyer.

e} In these Rules, unless there is a clear agreement
o the contrary expressed in the contract of sale, any
document of transport placed by the seller at the
disposal of the buyer must be clean (1).

(1) For the definition of the term “clean shipping document’® In
banking practice, reference should be made to article 16 of “Uniform
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Principes généraux et définitions

a} Conformément au principe toujours suivi par la
Chambre de Commerce Internationale dans les ques-
tions relatives & la définition des termes commer-
ciaux, les présentes régles s'attachent a définir avec
le maximum de clarté et de précision les devoirs et

obligations du vendeur et de l'acheteur.

Sur certains points, il est apparu impossible d’établir
une régle absolument formelle. Il y aura iieu de se
référer, dans ce cas, soit aux usages généraux du
commerce, soit aux usages du commerce particulier
en cause.

Pour éviter tous malentendus et différends, le ven-
deur et I'acheteur auront intérét lors de la négocia-
tion de leur contrat & ne pas perdre de vue ces usa-
ges généraux et particuliers.

b} Les parties peuvent se référer aux présentes
Régles comme base générale de leur contrat tout en
prévoyant certaines modifications ou additions dans
la mesure ol l'exigeraient les besoins de leur com-
merce, les circonstances ou leurs convenances per-
sonnelles.

Toute disposition des présentes Regles qui sera en
contradiction ou en désaccord avec les dispositions
particulieres insérées par le vendeur et l'acheteur
dans leur contrat doit céder le pas a celles-ci.

¢) Certaines abréviations d’usage courant dans le
commerce interne peuvent n'étre pas aisément com-
prises dans le commerce international. Il est recom-
mandé, dans un souci de clarté, d'éviter d’employer
de telles abréviations.

d) Les commergants qui adoptent ces Régles dans
leurs contrats ne doivent pas perdre de vue qu'elles
s'appliquent uniquement aux relations entre vendeur
et acheteur.

e) Dans les présentes Régles, sauf stipulation ex-
presse contraire dans le contrat de vente, tout do-
cument de transport mis par le vendeur & la dispo-
sition de l'acheteur doit étre net (1).

(1) Pour la définition du terme = document d'expédition net » selon
la pratique bancaire, on pourra se référer a l'article 16 des « Regles
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f} Unless there is a clear agreement to the contrary
expressed in the contract of sale, it is no part of the
duties of the seller of goods under these Rules to
procure a policy of insurance available for the bene-
fit of the buyer.

However, in certain circumstances, such as those
contemplated in Article A.5 of these Rules relating
to the sale of goods on “ Delivered at Frontier ”
terms, the parties might be well advised jointly to
consider what duties, if any, the seller or the buyer
should assume in matters pertaining to the insurance
of the goods from the point of departure in the
country of dispatch to the point of final destination
chosen by the buyer.

g) In these Rules, unless the context otherwise re-
quires, the following expressions have the meanings
hereby assigned to them, that is to say :

“ Country of dispatch ” means the country from
which the seller has to dispatch the goods to the
named place of delivery at the frontier, or in the
country of importation, as the case may be, whether
by public carrier or by his own means of transport.

“ Expenses ” means any costs, charges and expenses
of or incidental to the performance by the parties of
their respective duties and which shall be incurred,
borne and paid by the parties in accordance with
these Rules.

Customs and Practice for Documentary Credits” (Brochure 222). For
the possibility of agreement between the parties to the contract of
sale as to what clauses about condition, quality or quantity superim-
posed by the carrier on the document of transport would be acceptable
to the seller and the buyer, attention is invited to Brochure 283 * The
Problem of Clean Bills of Lading”.
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f) Sauf stipulation expresse contraire dans le contrat
de vente, le vendeur de marchandises couvertes par
les présentes Régles n'a pas l'obligation de four-
nir une police d'assurance souscrite au profit de
I'acheteur.

Cependant, dans certains cas commea ceux prévus 2
l'article A.5 des présentes Régles {concernant la
vente de marchandises aux conditions « Rendu-fron-
tigre =), les parties pourraient avoir intérét a exa-
miner ensemble quelles obligations le vendeur ou
I'acheteur devrait assumer le cas échéant dans les
questions relatives & l'assurance des marchandises
depuis le point de départ dans le pays d’'expédition
jusqu'au point final de destination choisi par I'ache-
teur.

g) Dans les présenies Régles, a moins que le
contexte ne s’y oppose, les iermes suivants ont le
sens précisé ci-aprés :

Le « pays d’expédition » est le pays a partir duquel
le vendeur doit expédier la marchandise vers le lieu
de livraison convenu a la frontiére ou dans le pays
d’importation, soit par un transporteur public, soit en
utilisant ses propres moyens de transport.

Par « frals » on entend tous les frais, charges et dé-
penses entrainés par l'accomplissement des obliga-
tions respectives des parties et que celles-ci doivent
encourir, supporter et payer conformément aux pré-
sentes Regles.

et Usances Uniformes relatives aux Crédits Documentaires » (Brochure
222). Pour l'hypothese ol les parties au contrat de vente s'enten-
draient sur certaines clauses quantitatives ou qualificatives qui,
surajoutées au document de transport par le transporteur, pourraient
étre acceptées par le vendeur et |’acheteur, il est fait renvol 2 la
Brochure 283 intitulée « Le Probléme des Connaissements nets ».
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Delivered at frontier...

{named place of delivery at frontier) (1)

A. The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity
as may be stipulated in the contract of sale.

2, At his own risk and expense :

a) Put the contract goods at the disposal of the
buyer at the named place of delivery at the
frontier on the date or within the period stipula-
ted in the contract of sale, and at the same time
supply .the buyer with a customary document of
transport, warghouse warrant, dock warrant, deli-
very order, or the like, as the case may be, provi-
ding by endorsement or otherwise for the deli-
very of the goods to the buyer or to his order at
the frontier, and also with an export licence and
such other documents, if any, as may be strictly
required at that time and place for the purpose of
enabling the buyer to take delivery of the goods
for their subsequent movement, as provided in
Articles B.1 and 2.

The goods so put at the disposal of the buyer
must be clearly set aside or otherwise identified
as the contract goods.

b) Comply with all formalities he may have to fulfil
for these purposes, and pay any Customs fees
and charges, internal taxes, excise duties, statis-
tical taxes, and so on, levied in the country of
dispatch or elsewhere, which he may have to in-
cur in discharge of his duties up to the time
when he puts the goods at the disposal of the
buyer in accordance with Article A2 a).

(1) To avoid misunderstandings, it is recommended that parties contrac-
ting according to this trade term should qualify the word “frontier”
by indicating the two countries separated by that frontier, and also
the named place of delivery. For example: *Delivered at Franco-lta-
lian frontier (Modane) .
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Rendu frontiére...

{liesuy de livraison convenu & la frontiere) ()

A, Le vendeur doit :

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du conirat de vente en fournissant toute attestation
de conformité stipulée dans le conirat de vente,

2. A ses propres risques et frais :

a) Mettre la marchandise faisant I'objet du contrat a
la disposition de l'acheteur au lieu de livraison
convenu a la frontiére, a la date ou dans le délal
stipulés dans le contrat de vente et, simultané-
ment, fournir a4 ['acheteur un document de trans-
port usuel, un certificat d’'entrepdt ou de mise a
guali, un bon de livraison ou une piéce analogue,
selon le cas, assurant par endossement ou de
toute autre fagon la livraison des marchandises &
I'acheteur ou & son ordre au lieu de livraison
convenu a la frontiére, une licence d'exportation
et avec cela, si besoin est, tout autre document
dont l'acheteur aurait absolument besoin pour
prendre livraison de la marchandise a ce moment
et en ce lieu, en vue de son mouvement ultérieur,
comme prévu aux articles B.1 et 2.

La marchandise ainsi mise a la disposition de
'acheteur doit étre nettement mise a part ou
identifiée de toute autre fagon comme étant la
marchandise faisant I'objet du contrat.

b} Accomplir toutes formalités requises a cette fin
et payer tous droits et frais de douane, tous
impdts internes et droits d'accise, taxe statisti-
que, et autres charges analogues, pergus dans
le pays d'expédition ou ailleurs, qui peuvent lui

P

incomber 3 l'occasion de l'accomplissement de

(1) Pour éviter tous malentendus, il est recommandé aux parties faisant
usage de ce terme commercial d'insérer aprés [e mot « frontidre »
I'indication des deux pays que cette frontitre sépare, et d'ajouter
le lieu de livraison convenu. Par exemple : « Rendu frontiére franco-
italienne (Modane} ».
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3. Bear all the risks of the goods up to the time
when he has fulfilled his obligations under Article
A2 a).

4. Procure, at his own risk and expense, in addition
to the documents contemplated in Article A.2 a), any
exchange control authorization or other similar ad-
ministrative document required for the purpose of
clearing the goods for exportation at the named
place of delivery at the frontier and any other doc-
uments he may require for the purposes of dispat-
ching the goods to that place, passing them in
transit through one or more third countries (if need
be)}, and putting them at the disposal of the buyer in
accordance with these Rules.

5. Contract on usual terms, at his own risk and ex-
pense, for the transport of the goods (including their
passage in transit through one or more third coun-
tries, if necessary) to the named place of delivery
at the frontier, bear and pay the freight or other
costs of transport to that place, and also, subject to
the provisions of Articles A6 and 7, any other
expenses of or incidental to any movement whatso-
ever of the goods up to the time when they are duly
put at the disposal of the buyer at that place.

Nevertheless, the seller shall, subject to the provi-
sions of Articles A.6 and 7 and at his own risk and
expense, be at liberty to use his own means of trans-
port, provided that in the exercise of such liberty
he shall perform all his other duties under these
Rules.

If no particular point (station, pier, quay, wharf,
warehouse, or as the case may be) at the named
place of delivery at the frontier is stipulated in the
contract of sale or prescribed by the regulations of
the Customs or other competent authority concer-
ned, or by the regulations of the public carrier, the
seller may, if there are several points to choose
from, select the point which suits him best, provided
it offers such Customs and other proper facilities as
may be necessary to enable the parties to perform
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ses obligations jusqu'au moment ol il met la mar-
chandise a la disposition de 'acheteur, conformé-
ment & l'article A2 a).

3. Supporter tous les risques que peut courir la
marchandise jusqu'au moment oit le vendeur a ac-
compli ses obligations aux termes de l'article A.2 a).

4. Obtenir & ses propres frais et risques, en plus
des documents que prévoit l'article A2 a), toute au-
torisation de change ou autre document administratif
semblable, nécessaire & l'accomplissement des for-
malités douaniéres en vue d'exporter la marchan-
dise au lieu de livraison convenu & la frontiére,
ainsi que tous autres documents dont il pourrait
avoir besoin en vue d'expédier la marchandise vers
ce lieu, de la faire (si besoin est} transiter & tra-
vers un ou plusieurs pays tiers et la mettre 2 la
disposition de l'acheteur selon les présentes Régles.

5. Conclure & ses propres frais et risques, aux condi-
tions usuelles, un contrat pour le transport de la
marchandise (y compris, au besoin, son transit a
travers un ou plusieurs pays tiers) vers le lieu de
livraison convenu a la frontiére, supporter et payer
le fret ou tous auires frais de transport jusqu'a ce
lieu et également, sous réserve des dispositions des
articles A.6 et 7, toute autre dépense afférente a
n'importe quel mouvement de la marchandise jus-
gu'au moment ol elle est ddment mise, en ce lieu, &
la disposition de I'acheteur.

Néanmoins le vendeur aura, sous réserve des dis-
positions des articles A.6 et 7 et & ses propres ris-
ques et frais, la faculté d'utiliser ses propres moyens
de transport, & condition gu'en faisant usage de cette
liberté il remplisse toutes les obligations que lui im-
posent les présentes Régles.

Si aucun point particulier au lieu de livraison a la
frontiere (gare, jetée, quai, débarcadére, entrepdt ou
tout autre lieu) n'est expressément désigné dans
le contrat de vente ni prescrit par les réglements de
la douane ou de toute autre autorité compéiente, ou
du transporteur public, le vendeur peut choisir — au
cas ol plusieurs possibilités s'offrent a lui — le
point qui lui convient le mieux, pourvu que celui-ci
comporte un poste de douane et autres facilités per-
mettant aux parties de remplir leurs obligations
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their respective duties under these Rules (1). The
point so chosen by the seller must be notified to the
buyer (2), and thereupon that point shall be deemed
for the purposes of these Rules to be the point at the
named place of delivery at which the goods shall be
put at the disposal of the buyer and the risks of the
goods shall pass.

6. Provide the buyer, at the buyer's request and risk,
with a through document of iransport normally pro-
curable in the country of dispaich covering on usual
terms the transport of the goods from the point of
departure in that country to the point of final destina-
tion in the couniry of importation named by the
buyer, provided that in so doing the seller shall not
be deemed to assume any duty or to incur any risks
or expenses other than those he would normally be
called upon to incur, perform, bear and pay under
these Rules.

7. If it is necessary or customary for the goods
to be unloaded, discharged or landed on their arri-
val at the named place of delivery at the frontier.
bear and pay the expenses of such operations (in-
cluding lightering and handling charges).

I¥ the seller elects to use his own means of transport
for sending the goods to the named place of delivery
then, in such case, he shall bear and pay all the
expenses of or incidental to the necessary or custo-
mary operations contemplated in the last preceding
paragraph.

8. Notify the buyer at seller's expense that the goods
have been dispatched to the named place of delivery
at the frontier. Such notice must be given in suffi-
cient time to allow the buyer to take such measures
as are normally necessary to enable him to take
delivery of the goods (3}.

(1) if at the named place of delivery at the frontier there are two
customs-posts of different nationalities, it is recommended that the
parties should either stipulate which one has been agreed upon, or
leave the choice to the seller.

(2) See Article A.8 footnote.

(3) Such notice may be served by the seller upon the buyer by
sending it through the post by air mail, and addressed to the buyer
at his place of business given in the coniract of sale. But if the goods
have been dispatched by air, or if the distance between the point
of departure of the country of dispatch and the named place of delivery
at the frontier is short, or if the business addresses of the seller
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respectives prévues par ces Régles (1). L'acheteur
doit étre prévenu (2) du point ainsi choisi par le
vendeur qui sera dés lors réputé é&tre le lieu de
livraison convenu 2a la frontiere pour mettre la
marchandise a la disposition de ['acheteur et lui en

transférer le risque.

6. Fournir 3 l'acheteur, a la demande et aux risques
de celui-ci, un document de transport direct pouvant
étre normalement obtenu dans le pays d'expédition
pour le transport de la marchandise aux conditions
usuelles du point de départ dans ce pays jusgu'au
point de destination final dans le pays d'importation,
désigné par l'acheteur, pourvu gu’il ne soit pas con-
sidéré que le vendeur, ce faisant, assume d'autres
obligations, risques et frais que ceux qui fui incom-
bent normalement en vertu des présentes Regles.

7. S'il est nécessaire ou habituel que la marchandise
soit déchargée ou débarquée 2 son arrivée au point-
frontiére de livraison convenu, supporter les frais de
ces opérations (y compris les frais de chargement
sur alldéges et de manutiention).

Lorsque le vendeur décide d'utiliser ses propres
movens de transport pour {'acheminement de la mar-
chandise au point-frontiére de livraison convenu, il
doit supporter tous les frais des opérations néces-
saires ou usuelles envisagées au précédent para-
graphe.

8. Aviser l'acheteur, aux frais du vendeur, gue la
marchandise a été expédiée au lieu de livraison con-
venu a la frontiere. Cet avis doit &tre donné a temps
pour permetire a l'acheteur de prendre les mesures
normalement nécessaires pour qu'il puisse prendre
livraison des marchandises (3].

{1} S'ii existe, au lieu de livraison convenu a la frontidre, deux posies
de dotljang de nationalités différentes, il est recommandé aux parties,
soft d'indiquer leque! est convenu, soit de laisser le choix au vendeur.

(2) Voir article A.8.

(3) Cet avis pourra étre envoyé par le vendeur & l'acheteur par vele
aérienne et & ['adresse de ['acheteur indiquée dans le conirat de
vente. Mais si la marchandise a été expédiée par air, ou si la distance
séparant le point de départ dans le pays d'expédition et le lieu de
livraison convenu & la frontidre est courte, ou si les domiciles du
vendeur et de !'acheteur sont si éloignés qu'il puisse en résulter
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9. Provide, at his own expense, packaging custom-
ary for the transport of goods of the contract des-
cription to the named place of delivery, unless it is
the usage of the particular trade to dispaich goods
of the contract description unpacked.

10. Bear and pay the expenses of or incidental to any
checking operations, such as measuring, weighing,
counting or analysing of quality, which may be ne-
cessary to enable him to transport the goods to the
named place of delivery at the frontier and to put
them at the disposal of the buyer at that place.

11. Bear and pay in addition to any expenses to be
borne and paid by the seller in accordance with the
preceding Articles, any other expenses of or inci-
dental to the performance of the seller’s duty to put
the goods at the disposal of the buyer at the named
place of delivery at the frontier.

12. Render to the buyer, at buyer's request, risk and
expense, a reasonable amount of assistance in ob-
taining any documents other than those already
mentioned, which may be obtainable in the country
of dispatch or of origin, or in both countries, and
which the buyer may require for the purpcses con-
templated in Articles B.2 and 6.

B. The buyer must :

1. Take delivery of the goods as soon as the seller
has duly put them at his disposal at the named place
of delivery at the frontier, and be responsible for
handling all subsequent movements of the goods.

2. Comply at his own expense with any Customs and
other formalities that may have to be fulfilled at the
named place of delivery at the frontier, or elsswhere,
and pay any duties that may be payable at the time
or by reason of the entry of the goods into the adjoin-

and the buyer are so far apart as to be likely to cause undue delay
in the delivery of notice sent through the post then, in any such cass,
the seller shall be bound to give such notice to the buyer by sending
the same by cable, telegram or telex.
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9. Pourvoir & ses frais & I'emballage usuel pour le
transport de marchandises du type prévu au contrat
jusqu’au lieu de livraison, & moins gu’il ne soit d’usa-
ge dans le commerce considéré d'expédier non em-
ballée la marchandise faisant l'objet du contrat.

10. Supporter et payer les frais relatifs a toutes
opérations de vérification, telles que mesurage, pe-
sage, comptage, analyse de la qualité, nécessaires
pour lui permettre de transporter la marchandise au
lieu de livraison convenu a la frontidre et de mettre
cette marchandise a la disposition de |'acheteur en
ce lieu.

11. Outre les frais & la charge du vendeur conformé-
ment aux articles précédents, supporter et payer
tous autres frais afférents a I'obligation du vendeur
de mettre la marchandise a la disposition de 'ache-
teur au lieu de livraison convenu a la frontigre.

12. Fournir & I'acheteur, & la demande et aux risques
et frais de ce dernier, un concours raisonnable pour
obtenir tous documents autres gque ceux mentionnés
ci-dessus, pouvant &tre obtenu dans le pays d’expé-
dition, dans le pays dorigine ou dans les deux, et
dont I'acheteur peut avoir besoin aux fins envisagées
dans les articles B.2 et 6.

B. L'acheteur doit :

1. Prendre livraison des marchandises aussitot que le
vendeur les a dliment placées & sa disposition au
lieu de livraison convenu a la frontidre, et assumer la
responsabilité de tout mouvement ultérieur de la
marchandise.

2. Accomplir a ses frais toutes formalités douaniéres
et autres qui peuvent étre exigées au lieu de livrai-
son convenu a la frontiére ou ailleurs, et payer tous
droits éventuels dus au moment ou du fait de I'en-
trée de la marchandise dans le pays avoisinant ou

un délai anormal dans la remise de l'avis envoyé par la poste, le
vendg;.tr est tenu de notifier cet avis par télégramme, radiogramme
ou télex.
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ing country or of any other movement of the goods
subsequent to the time when they have been duly
put at his disposal.

3. Bear and pay the expenses of or incidental to un-
loading, discharging or landing the goods on their
arrival at the named place of delivery at the frontier,
in so far as such expenses are not payable by the
seller in accordance with the provisions of Article
A.7.

4. Bear all the risks of the goods and pay any ex-
penses whatsoever incurred in respect thereof in-
cluding Customs duties, fees and charges from the
time when they have been duly put at his disposal
at the named place of delivery at the frontier.

5. If he fails to take delivery of the goods as soon as
they have been duly put at his disposal, bear all the
risks of the goods and pay any additional expenses
incurred, whether by the seller or by the buyer, be-
cause of such failure, provided that the goods shall
have been clearly set aside or otherwise identified
as the contract goods.

6. Procure, at his own risk and expense, any im-
port licence, exchange control authorization, permits
or other documents issued in the country of impor-
tation, or elsewhere, that he may require in connec-
fion with any movement of the goods subsequent to
the time when they have been duly put at his dispo-
sal at the named place of delivery at the frontier.

7. Bear and pay any additional expenses which the
seller mav have to incur for the purpose of obtain-
ing a through document of transport in accordance
with Article A.6.

8. At seller’'s request and at buyer’'s expense, place
such import licence, exchange control authorization,
permits and other documents, or certified copies
thereot, at the disposal of the seller for the limited
purpose of obtaining the through document of
transport contemplated in Article A.6.
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de tout autre mouvement de la marchandise aprés
qu'elle ait été diment mise & sa disposition.

3. Supporter et payer les frais afférents au déchar
gement ou débarquement de la marchandise & son
arrivée au lieu de livraison convenu a la frontiére,
dans la mesure ol ces frais n'incombent pas au ven-
deur conformément aux dispositions de l'article A.7.

4. Supporter tous les risques que peut courir la mar-
chandise et tous les frais qui sont & sa charge, y
compris les droits et frais de douane, & partir du
moment ol elle a été diment placée & sa disposition
au lieu de livraison convenu a la frontiére.

5. §'il ne prend pas livraison de la marchandise dés
que possible, aprés qu’elle ait été diment mise a
sa disposition, supporier tous les frais supplémen-
taires encourus de ce fait tant par le vendeur que par
I'acheteur, et tous les risques de la marchandise ain-
si mise & sa disposition, a condition gu’elle ait été
nettement mise a part ou identifiée de toute autre
facon comme étant la marchandise faisant I'objet du
contrat.

6. Obtenir, & ses propres risques et frais, toute
licence d'importation, autorisation de change, permis
ou autres documents, émis dans le pays d'importa-
tion ou ailleurs, dont il pourraif avoir besoin pour les
mouvements de la marchandise postérieurs au mo-
ment ol elle aura été diment mise & sa disposition
au lieu de livraison convenu & la frontiére.

7. Supporter et payer toute dépense supplémentaire
que le vendeur devrait encourir pour obtenir un
document de transport direct selon ['article A.6.

8. Mettre 2 la disposition du vendeur, 3 sa demande
et aux frais de I'acheteur, la licence d'importation,
I'autorisation de change, les permis et autres do-
cuments, ou des copies certifiées de ceux-ci, pour le
but limité d'obtenir le document de transport direct
visé a l'article A.6.

-

9. Indiquer au vendeur, & sa demande, l'adresse de
la destination finale de la marchandise dans le pays
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9, Supply the seller, at his request, with the address
of the final destination of the goods in the country of
importation, if the seller requires such information
for the purpose of applying for such licences and
other documents as are contemplated in Articles
A4 and ASG.

10. Bear and pay the expenses incurred by the seller
in providing the buyer with any expert third-party cer-
tificate of conformity of the goods stipulated in the
contract of sale.

11. Bear and pay any expenses the seller may incur
in or about his endeavours to assist the buyer in
obtaining any of the documents contemplated in
Article A.12.
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d'importation, lorsque le vendeur aura besoin de ces
renseignements pour obtenir les licences et autres
documents visés aux articles A4 et AS.

10. Supporter et payer les frais encourus par le
vendeur pour obtenir le certificat d’expertise d'un
tiers attestant la conformité de la marchandise, si
le contrat de vente le stipule.

11. Supporter et payer tous les frais que ie vendeur
peut encourir en prétant son concours & P'acheteur

en vue d'obtenir un des documents visés a larticle
A2,
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Delivered...

(named place of destination in the country
of importation) duty paid

A. The seller must :

1. Supply the goods in conformity with the contract
of sale, together with such evidence of conformity as
may be stipulated in the contract of sale.

2. At his own risk and expense :

a) Put the contract goods at the disposal of the
buyer, duty paid, at the named place of desti-
nation in the country of importation on the date
or within the period stipulated in the contract
of sale, and at the same time supply the buyer
with a customary document of transport, ware-
house warrant, dock warrant, delivery order, or
the like, as the case may be, providing by endor-
sement or otherwise for the delivery of the goods
to the buyer or to his order at the named place of
destination in the country of importation and also
with such other documents, if any, as may be
strictly required at that time and place for the
purpose of enabling the buyer to take delivery of
the goods, as provided in Article B.1.

The goods so put at the disposal of the buyer
must be clearly set aside or otherwise identified
as the contract goods.

b) Provide the import licence or permit and bear the
cost of any import duties or taxes, including the
cost of Customs clearance, as well as any other
taxes, fees or charges payable at the named
place of destination at the time of the importation
of the goods, so far as such payments are neces-
sary for the purpose of enabling the seller to put
the goods duty paid at the disposal of the buyer
at that place.

¢) Comply with all formalities he may have to fulfil
for these purposes.
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Rendu...

(lieu de destination convenu dans le pays d'impor-
tation) droits acquitiés

A. Le vendeur doit

1. Livrer la marchandise conformément aux termes
du contrat de vente en fournissant toute aifestation
de conformité stipulée dans le conirat de vente.

2. A ses propres risques et frals :

a) Mettre la marchandise faisant l'objet du contrat
a la disposition de |'acheteur, droits acquiités,
au lieu de destination convenu dans le pays d'im-
portation, a la date ou dans le délai stipulés dans
le contrat de vente et simultanément fournir a
I'acheteur, selon le cas, un document de trans-
port usuel, un certificat d'entrepdt ou de mise 3
quai, un bon de livraison ou une piéce analogue,
assurant, par endossement ou de foute autre
facon, la livraison des marchandises a |'acheteur
ou & son ordre au lieu de destination convenu
dans le pays d’'importation et avec cela, si besoin
est, tout autre document dont I'acheteur aurait
absolument besoin pour prendre livraison de la
marchandise & ce moment et en ce lieu, comme
prévu a l'article B.1.

La marchandise ainsi mise a la disposition de
'acheteur doit &tre nettement mise a part ou
identifiée de toute autre fagon comme étant la

marchandise faisant l'objet du contrat.

b) Fournir la licence ou le permis d'importation et
supporier le colit de tous droits et taxes d'impor-
tation, y compris les frais de dédouanement, ainsi
que toutes autres taxes, droits ou redevances
payables au lieu de destination convenu au mo-
ment de limportation des marchandises, pour
autant que ces paiements soient nécessaires afin
de permetire au vendeur de mettre les mar-
chandises, droits acquittés, & la disposition de
I'acheteur, en ce lieu.

¢) Accomplir toutes les formalités requises a cette
fin.
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3. Bear all the risks of the goods up to the fime
when he has fulfilled his obligations under Article
A2 a).

4. Procure at his own risk and expense, in addition
to the documents contemplated in Article A2 a), any
export licence or permit, exchange control authori-
zation, certificates, consular invoice and other docu-
ments issued by the public authorities concerned,
which he may require for the purposes of dispatch-
ing the goods, exporting them from the country of
dispatch, passing them in transit through one or
more third countries (if necessary), importing them
into the country of the named place of destination,
and putting them at the disposal of the buyer at the
place.

5. Contract on usual terms, at his own risk and ex-
pense, for the transport of the goods from the point
of departure in the country of dispatch to the named
place of destination, bear and pay the freight or
other costs of transport to that place, and also,
subject to the provisions of Article A6, any other
expenses of or incidental to any movement whatso-
ever of the goods up to the time when they are duly
put at the disposal of the buyer at the named place
of destination.

Nevertheless, the seller shall, at his own risk and
expense, be at liberty to use his own means of
transport, provided that in the exercise of such li-
berty he shall perform all his other duties under
these Rules.

If no particular point (station, pier, quay, wharf, wa-
rehouse, or as the case may be) at the named place
of destination in the country of importation is sti-
pulated in the contract of sale or prescribed by the
regulations of the Customs or other competent au-
thority concerned, or by the regulations of the public
carrier, the seller may, if there are several points 1o
choose from, select the point which suits him best,
provided it offers such Customs and other proper
facilities as may be necessary to enable the parties
to perform their respective duties under these
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3. Supporter tous les risques que peut courir la
marchandise jusqu'au moment ol le vendeur a ac-
compli ses obligations aux termes de l'article A.2 a).

4. Obtenir & ses propres frais et risques, en plus des
documents que prévoit {‘article A.2 a), toute licence
ou permis d'exportation, autorisation de change, cer-
tificat, facture consulaire ou autre document émis
par les autorités publiques intéressées, qui peuvent
lui étre nécessaires en vue d'expédier la marchan-
dise, de l'exporter hors du pays d'expédition, de la
faire, si besoin est, transiter par un ou plusieurs
pays tiers, de l'importer dans le pays au lieu de
destination convenu et de la placer, en ce lieu, a la
disposition de ['acheteur.

5. Conclure & ses propres frais et risques, aux con-
ditions usuelles, un contrat pour le transport de la
marchandise depuis le point de départ dans le pays
d'expédition jusqu'au lieu de destination convenu,
supporter et payer le fret ou tous autres frais de
transport jusqu’'a ce lieu et également, sous réserve
des dispositions de ['article A.6, toute autre dépense
afférente & n'importe quel mouvement de la mar-
chandise jusqu'au moment ol elle est ddment mise &
la disposition de l'acheteur au lieu de destination
convenu.

Néanmoins, le vendeur aura, & ses propres risques
et frais, la faculté d'utiliser ses propres moyens de
transport, & condition gqu'en faisant usage de cetie
liberté il remplisse toutes les obligations que lui im-
posent les présentes Régles.

Si aucun point particulier au lieu de destination
dans le pays d'importation {gare, jetée, quai, débar-
cadére, entrepdt ou tout autre lieu) n'est expressé-
ment désigné dans le contrat de vente ni prescrit
par les réglements de la douane ou de toute autre
autorité compétente, ou du transporteur public, le
vendeur peut choisir — au cas ol plusieurs possi-
hilités s'offrent a lui — le point qui lui convient le
mieux, pourvu que celui-ci comporte un poste de
douane et autres facilités permettant aux parties de
remplir leurs obligations respectives prévues par ces
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Rules. The point so chosen by the seller must be
notified to the buyer (1), and thereupon that point
shall be deemed for the purposes of these Rules to
be the point at the named place of destination at
which the goods shall be put at the disposal of the
buyer and the risks of the goods shall pass.

6. If it is necessary or customary for the goods to be
unloaded, discharged or landed on their arrival at the
named place of destination for the purpose of putting
them duty paid at the disposal of the buyer at that
place, bear and pay the expenses of such operations,
including any lightering, wharfing, warehousing and
handling charges.

7. Notify the buyer, at seller's expense, that the
goods have been placed in the custody of the first
carrier for dispatch to the named place of destina-
tion, or that they have been dispaiched to that des-
tination by the seller's own means of transport,
as the case may be. Any such notice must be
given in sufficient time to allow the buyer to take
such measures as are normally necessary for the
purpose of enabling him to take delivery of the
goods (2].

8. Provide, at his own expense, packaging customary
for transport of goods of the contract description
to the named place of destination, unless It is the
usage of the particular trade to dispatch goods of the
contract description unpacked.

9. Bear and pay the expenses of or incidental to any
checking operations, such as measuring, weighing,
counting or analysing of quality, which may be ne-
cessary to enable him to transport the goods to the
named place of destination and to put them at the
disposal of the buyer at that place.

{1} See Artlcle A.7, footnote.

{2) Such notice may be by the seller upon the buyer by sending it
through the post by air mall, and addressed to the buyer at his
place of business given In the contract of sale. But if the goods
have been dispatched by air, or if the distance between the point
of departure in the country of dispatch and the named place of
destination Is short, or if the business addresses of the seller and
the buyer are so far apart as to be flkely to cause undue delay In
the delivery of notice sent through the post then, In any such case,
the seller shall be bound to give such notice to the buyer by sending
the same by cable, telegram or felex.
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Régles. L'acheteur doit &tre prévenu (1) du point
ainsi choisi par le vendeur qul sera dés lors réputé
étre le lieu de destinaiion convenu dans le pays
d'importation pour metire la marchandise & la dispo-
sition de l'acheteur et lui en transférer le risque.

6. S'il est nécessaire ou habituel gue la marchandise
soit déchargée ou débarquée & son arrivée au lieu de
destination convenu afin de la metire en ce lieu a la
disposition de I'acheteur, droits acquitiés, supporier
et payer les frais de ces opérations (y compris les
frais de chargement sur alleges, de mise & quai, d'en-
treposage et de manutention).

7. Aviser l'acheteur, aux frais du vendeur, que la
marchandise a été confiée au premier transporieur
pour expédition vers le lieu de destination convenu,
ou qu'elle a été expédiée vers cette destination par
les moyens propres du vendeur, selon le cas. Cet
avis doit 8tre donné a temps pour permetfre 2
'acheteur de prendre les mesures normalement né-
cessaires pour qu'll puisse prendre livraison des

marchandises (2).

8. Pourvoir & ses frais & I'emballage usuel pour le
transport vers le lieu de destination convenu, &
moins qu'il ne soit d’'usage dans le commerce consi-
déré d'expédier non embaliée la marchandise faisant
I'objet du contrat.

9. Supporter et payer les frais relatifs a toutes opé-
rations de vérifications, telles que mesurage, pe-
sage, comptage analyse de la qualité, nécessaires
pour lui permettre de transporier la marchandise au
lieu de destination convenu et de metire cette mar-
chandise & la disposition de I'acheteur en ce lieu.

(1) Voir article A.7.

(2) Cet avis pourra étre envoyé par le vendeur & ['acheteur par voie
aérienne et a l'adresse de l'acheteur indiquée dans le contrat de vente.
Mais si la marchandise a été expédié par air, ou si la distance
séparant le point de départ dans le pays d’expédition et le lieu de
destination convenu a la frontiére est courte, ou si les domiciles
du vendeur et de ['acheteur sont si éloignés qu’il puisse en résulter
un délai anormal dans la remise de l'avis envoyé par [a poste, le
vendglur sst tenu de notifier cet avis par iélégramme, radiogramme
ou télex.
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10. Bear and pay, in addition to any expenses to be
borne and paid by the seller in accordance with Ar-
ticles A.1 to 9 inclusive, any other expenses of
or incidental to the performance of the seller’s duty
to put the goods at the disposal of the buyer at the
named place of destination in accordance with these
Rules.

B. The buyer must :

1. Take delivery of the goods as soon as the seller
has duly put them at his disposal at the named
place of destination, and be responsible for handling
all subsequent movement of the goods.

2. Bear and pay the expenses of or incidental to
unloading, discharging or landing the goods on their
arrival at the named place of destination, in so far as
such expenses are not payable by the seller in accor-
dance with the provisions of Article AS.

3. Bear all the risks of the goods and pay any ex-
penses whatsoever incurred in respect thereof from
the time when they have been put at his disposal at
the named place of destination in accordance with
Article A2 a).

4. If he fails to take delivery of the goods as soon as
they have been duly put at his disposal, bear all the
risks of the goods and pay any additional expenses
incurred, whether by the seller or by the buyer, be-
cause of such failure, provided that the goods shall
have been clearly set aside or otherwise identified
as the contract goods.

5. Supply the seller, at his request, with the address
of the final destination of the goods in the country of
importation, if the seller requires such information
for the purpose of applying for such documents as
are contemplated in Article A2 b).

6. Bear and pay the expenses incurred by the seller
in providing the buyer with any expert third-party
certificate of conformity of the goods stipulated in
the contract of sale.
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10. Outre les frais & la charge du vendeur confor-
mément aux articles A.1 a 9 inclus, supporter tous
autres frais afférents & l'obligation du vendeur de
mettre la marchandise & la disposition de |'acheteur
au lieu de destination convenu, conformément aux

présentes Régles.

B. L'acheteur doit :

1. Prendre livraison des marchandises aussitét que
le vendeur les a diment placées & sa disposition
au lieu de destination convenu, et assumer la res-
ponsabilité de tout mouvement ultérieur de la mar-
chandise.

2. Supporter et payer les frais afférents au décharge-
ment ou débarquement de la marchandise & son ar-
rivée au lieu de destination convenu, dans la mesure
ol ces frais n’incombent pas au vendeur, conformé-

ment aux dispositions de l'article A.6.

3. Supporter tous les risgues gue peut courir la mar-
chandise et payer tous les frais y afférents, & partir
du moment ol elle a été dOment placée a sa dispo-
sition au lieu de destination convenu, conformément
a l'article A2 a).

4. S'il ne prend pas livraison de la marchandise dés
que possible, aprés qu'elle ait été diment mise 3 sa
disposition, supporter tous les frais supplémentaires
encourus de ce fait tant par le vendeur que par
I'acheteur, et tous les risques de la marchandise
ainsi mise & sa disposition, & condition qu'elle ait
nettement été mise a part ou identifiée de toute
autre fagon comme étant la marchandise faisant 'ob-

jet du contrat.

5. Indiquer au vendeur, & sa demande, 'adresse de
la destination finale de la marchandise dans le pays
d’'importation, lorsque le vendeur aura besoin de ces
renseignements pour obtenir les documents visés 3
Particle A2 b).

6. Supporter et payer les frais encourus par le ven-
deur pour obtenir tout certificat d'expertise d'un
tiers attestant la conformité de la marchandise, que
stipulerait le contrat de vente.
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7. Render to the seiler, at seller’s request, risk and
expense, a reasonable amount of assistance in ob-
taining any documents which may be issued in the
country of Importation and which the seller may
require for the purpose of putiing the goods at the
disposal of the buyer in accordance with these Rules.

The original text of these rules is the English text,
from which the French has been translated.
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7. Fournir au vendeur, 2 la demande de ce dernier et
a ses risques et frais, un concours raisonnable pour
obtenir tous documents émis dans le pays d'impor-
tation dont le vendsur peut avoir besoin en vue de
mettre la marchandise & la disposifion de 'acheteur
conformément aux présentes Régles.

Le texte original de ces régles est le texte anglais
qui a été traduit en francals.
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